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Раздзел 19 

РОЗНЫЯ РОЎНІ РАЗВІЦЦЯ 

 
Бо ўсякаму, хто мае, 
Дасца і 
прымножыцца, А ў 
таго, хто не мае, 
Адымецца і тое, што 
мае.  
Ад Мацвея 25:29 

У гэтым перадапошнім раздзеле мы разгледзім 
праблемы эканамічнага развіцця і ўздзеянне іх на 
бяднейшыя краіны свету. Мы сцісла выкладзем 
супярэчнасці функцыянавання эканомікі краінаў, 
якія развіваюцца, і фактары, якія ўплываюць па 
развіццё, а таксама міжнародны крызіс 
запазычанасці. Але спачатку разбяромся, што такое 
краіна, якая развіваецца. 

ШТО ТАКОЕ КРАІНА, ЯКАЯ РАЗВІВАЕЦЦА 

ТЭРМІНАЛОГІЯ 

Вядома некалькі спосабаў класіфікацыі краінаў 
свету. Але гэтыя класіфікацыі часам паўтараюць 
адна адну і негатыўна ўспрымаюцца краінамі. 
Напрыклад, шмат гадоў таму бытавалі такія 
азначэнні, як "адсталыя краіны" ці "неразвітыя 
краіны". Гэтыя тэрміны сталі ўспрымацца як 
зняважлівыя, і цяпер іх не ўжываюць. 
Паводле адной з самых распаўсюджаных 

класіфікацыяў, усе краіны падзяляюць на тры 
светы. Першы Свет — перадавыя індустрыяльна 
развітыя краіны Еўропы, Канада, ЗША, Аўстралія, 
Новая Зеландыя, Японія. Другі Свет — 
камуністычныя і посткамуністычныя краіны 
Усходняй Еўропы, СССР і Кітай. Усе астатнія 
краіны Азіі, Афрыкі і Лацінскай Амерыкі — Трэці 
Свет. 
Другая класіфікацыя, якой часта карыстаюцца, — 

падзел Поўнач — Поўдзень. Ён паходзіць з таго 
факта, што багатыя краіны знаходзяцца ў паўночным 
паўшар'і, а бедныя — у паўднёвым. Шчыра кажучы, 
паўднёвае паўшар'е ў такім выпадку павінна было б 
заходзіць далей па поўнач ад экватара, каб улучыць 
найбяднейшыя краіны Афрыкі і Азіі. Відавочна, што 
Аўстралія і Новая Зеландыя не ўпісваюцца ў гэтую 
класіфікацыю. 
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Ходкі выраз "менш развітыя краіны" (МРК). Але 
ён паступова знікае і саступае месца новаму выразу 
— "краіны, якія развіваюцца" , — у дачыненні да 
бяднейшых краінаў. 
Краіна, якая развіваецца, — гэта краіна, дзе 

рэальны даход на душу насельніцтва ніжэйшы, чым 
у такіх індустрыяльных дзяржавах, як ЗША і Японія. 
У межах гэтай дэфініцыі таксама ёсць адрозненні. 

Самыя бедныя краіны, напрыклад Эфіопія і 
Бангладэш, увогуле не развіваюцца, і ў дачыненні да 
іх такая дэфініцыя гучыць як горкая іронія. 
У дачыненні да краінаў, эканоміка якіх апошнім 

часам развівалася вельмі хутка, ужываюць нядаўна 
сфармуляваны тэрмін — новыя індустрыяльныя 
краіны (НІК), да якіх далучаюць Паўднёвую Карэю і 
Сінгапур. 

ВГП НА ДУШУ НАСЕЛЬНІЦТВА 

Прасцей за ўсё даць эканамічную класіфікацыю 
паводле ВГП па душу насельніцтва. Гэтым метадам 
карыстаецца Сусветны банк. Мы апісалі гэтую 
класіфікацыю ў канцы раздзела 11 пра плацежны 
баланс. Усе паказнікі даюцца ў далярах, і бяднейшыя 
краіны — тыя, у якіх ВГП на душу насельніцтва 
складаў у 1988 г. менш як 500 даляраў. У 1988 г. у 
гэтую катэгорыю ўваходзілі 42 краіны, ад Мазамбіка 
з даходам 100 даляраў на чалавека да Судана з 
даходам 480 даляраў на чалавека. Калі вы яшчэ не 
заняліся вызначэннем нацыянальнага даходу і 
параўнаннем яго паказнікаў у розных краінах, вам 
варта звярнуцца да інфармацыі ў капцы раздзела 7 
часткі 1 кнігі. 

РОВЕНЬ ЖЫЦЦЯ 

Наўпроставай узаемазалежнасці паміж роўнем 
жыцця і ВГП на душу насельніцтва няма, але ўжо 
той факт, што ў 1988 г. ВГП на душу насельніцтва ў 
Эфіопіі складаў 100 даляраў, а ў Швайцарыі — 27 
500 даляраў, сведчыць пра фундаментальныя 
адрозненні паміж дзвюма краінамі. У табл. 4.29 
даецца выбарка з зборніка статыстычнай 
інфармацыі, апублікаванага Сусветным банкам. Гэта 
— розныя паказнікі, неабходныя для вызначэння 
цяперашняга роўню жыцця, а таксама — патэнцыялу 
развіцця. 
Першыя 10 краінаў класіфікуюцца Сусветным 

банкам як краіны з нізкім роўнем даходу. Краіны з 
11-й да 13-й далучаюцца да катэгорыі з роўнем 
даходу "ніжэй за сярэдні", краіны з 14-й па 18-ую — 
да катэгорыі з роўнем даходу "вышэй за сярэдні", ці 
РДВС.  



Паказнікі развіцця 
Табліца 4.29 
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Паказнік Год 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 

Насельніцтва (млн) 1988 47 109 33 8 110 1088 816 22 106 14 175 24 24 84 144 24 42 3 57 7 

ВГЛ на душу насельніцтва 
(даляры) 

1988 120 170 170 230 290 330 340 350 350 400 440 480 107
0 

1760 2160 2520 3600 907
0 

1281
0 

2750
0 

Рост ВГП на душу 
насельніцтва (%) 

1965
1988 

0,1 0,4 2,1 1,6 0,9 5,4 1,8 1,9 2,5 1,6 4,3 00 1,5 2,3 3,6 3,4 6,8 7,2 1,8 1,5 

Доля сельскай гаспадаркі у 
ВГП (%) 

1965 
1988 

58 
42 

53 
46 

21 
31 

65 
49 

54 
34 

44 
32 

44 
32 

35 
31 

40 
26 

44 
49 

56 
24 

54 
33 

10 
6 

14 
9 

19 
9 

23 
14 

38 
11 

3 
0 

3 
2 

+ 
+ 

Агульная сума замежнага 
доўгу (млн даляраў) 

1988 2978 1021
7 

8475 2067 3071
8 

4201
5 

5751
3 

588
8 

1701
0 

3099 5260
0 

1185
3 

430
4 

10156
7 

5620 2168
4 

3715
6 

 —  

Сума па абслугоўванню 
доўгу 

1970 
1988 

11,4 
37,4 

20,5 6,9 1,4 
14,2 

7,1 
25,7 

6,9 25,1 
24,9 

25,3 23.3 
24,1 

20,6 39,5 9,5 24,8 44,3 
43,5 

21,8 
4,2 

19,7 
17,6 

20,4 
11,5 

— — — 

Аб'ём афіцыйнай дапамогі 
(даляраў) і паступленняў як 
доля ВГП 

1965 
1988 

20,5 
17,4 

14,6 
8,2 

17,4 
9,0 

53,5 
22,0 

1,1 
0,4 

1,8 
0,5 

13,3 
3,7 

3,6 
9,4 

13,3 
3,7 

33,9 
9,1 

9,3 
2,1 

38,6 
7,8 

80,3 
6,0 

2,1 
0,1 

1,5 
0,1 

1,9 
0,1 

0,2 
0,0 

8,2 
0,1 

  

Дзяржаўныя выдаткі як 
доля ВГП (%) 

1972 13,7 
35,2 

9,4 
+ 

19,0 
+ 

+ 
28,2 

10,2 
27,8 

+ 
+ 

+ 
17,8 

21,0 
28,6 

16,5 
21,7 

19,5 
14 

15,1 
22,7 

19,2 
+ 

+ 
+ 

12,0 
27,9 

17,6 
34,4 

21,1 
7,5 

18,3 
15,7 

16,8 
35 

32,7 
37,6 

13,3 
19,9 

Прырост насельніцтва на 
1000 чалавек 

1965 
1988 

43 
51 

47 
40 

47 
45 

56 
50 

51 
47 

39 
21 

45 
32 

51 
47 

48 
46 

49 
45 

43 
28 

47 
44 

38 
23 

44 
28 

39 
28 

21 
15 

35 
16 

31 
18 

18 
14 

19 
12 
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Паказнік Год 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 

Смяротнасць на 
1000 чалавек 

1965 
1988 

20 
20 

21 
15 

21 
14 

26 
19 

23 
15 

13 
7 

20 
11 

21 
11 

21 
13 

20 
13 

20 
9 

24 
16 

8 
6 

91 
6 

11 
8 

9 
9 

11 
6 

6 
5 

13 
11 

10 
9 

Працягласць жыцця (гадоў) 
(жанчыны) 

1965 
1988 

43 
47 

44 
51 

45 
52 

40 
47 

43 
51 

55 
70 

44 
58 

46 
59 

44 
55 

49 
54 

45 
61 

41 
50 

67 
73 

61 
69 

59 
65 

68 
72 

58 
70 

68 
74 

74 
75 

75 
77 

Дзіцячая смяротнасць (ва 
ўзросце да 1 года) 

1965 
1988 

165 
135 

153 
118 

135 
96 

200 
168 

177 
103 

90 
31 

151 
97 

112 
70 

149 
107 

120 
88 

138 
106 

160 
103 

49 
11 

82 
46 

104 
61 

72 
25 

63 
24 

26 
7 

20 
9 

18 
7 

Спажыванне калорыяў у 
дзень на душу насельніцтва 

1965 
1986 

1832 
1749 

1964 
1927 

2188 
2163 

1860 
2073 

2185 
2146 

2034 
2630 

2100 
2238 

2287 
2060 

1747 
2315 

1949 
1759 

1792 
2579 

1874 
2208 

2232 
2590 

2643 
3132 

2405 
2656 

3287 
3563 

2255 
3210 

2214 
2840 

3346 
3256 

3413 
3437 

Колькасць жыхароў на 
1 лекара 

1965 
1984 

70190 
78970 

8400 
67,30 

35000 
+ 

49200 
25390 

44230 
7990 

3780 
1000 

4880 
2520 

12820 

9970 
+ 

2910 

13670 

14890 

31740 
9460 

23500 
12120 

1980 
2040 

2020 
1240 

2500 
1080 

1200 
550 

2700 
1160 

1900 
1310 

870 
680 

710 
700 

Колькасць людзей, якія 
атрымліваюць сярэднюю 
адукацыю ў працэнтах да 
ўсёй узроставай групы 

1965 
1984 

2 
15 

13 
18 

5 
22 

4 
6 

5 
39 

24 
43 

27 
39 

4 
23 

12 
19 

13 
40 

12 
46 

4 
20 

51 
65 

17 
53 

16 
39 

65 
80 

35 
88 

45 
71 

93 
98 

95 
98 

 Е В Z М N С I К Р G I S J М В Y К S UK S 

+ няма звестак   
-  не існуе 
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Звесткі па Вялікабрытаніі і Швайцарыі прыведзены 
для параўнанняў. Вы, напэўна, заўважылі вялікую 
розніцу паміж ВГП на душу насельніцтва 
Вялікабрытаніі і Швайцарыі, што сведчыць пра зусім 
не выдатнае развіццё эканомікі Вялікабрытаніі на 
працягу сарака апошніх гадоў. 
Параўнанне такіх паказнікаў, як адукацыя і 

медыцынскае абслугоўванне, выяўляе агромністую 
розніцу паміж багатымі і беднымі краінамі. 
Напрыклад, у Эфіопіі народжанае дзіця мае адзін шанц 
з 6 не дажыць да 1 года, а 4% дзяцей не дажываюць да 5 
гадоў. Такім чынам, смяротнасць у раннім узросце (да 
4 гадоў) складае 206 на 1000 дзяцей у Эфіопіі і 9 
дзяцей на 1000 у Вялікабрытаніі. 
Эканамічны і сацыяльны лад краіны можа ўнесці 

значныя карэктывы ў схему, складзеную паводле 
паказнікаў ВГП на душу насельніцтва. Калі вы 
ўважліва вывучыце паказнікі ў ніжніх калонках табл. 
4.29, то заўважыце, што яны мяняюцца адпаведна 
вашым чаканням, г.зн. дзіцячая смяротнасць 
змяншаецца, а колькасць калорыяў, што 
спажываецца, павялічваецца і да т. п. Тым не менш 
дзве краіны вылучаюцца з агульнага малюнка. Гэта 
камуністычныя краіны — Югаславія і Кітай. Паводле 
такіх паказнікаў, як працягласць жыцця, дзіцячая 
смяротнасць, колькасць калорыяў, што спажываецца, і 
колькасць лекараў, яны дасягнулі роўню краіны з 
высокім ВГП на душу насельніцтва. На практыцы 
высновы Сусветнага банка, што ровень свабоднага 
прадпрымальніцтва ў эканоміцы стасуецца з роўнем 
развіцця эканомікі, не заўсёды пацвярджаюцца. 
Такім чынам, на заканчэнне гэтага параграфа 

раздзела можна сказаць, што на эканамічнае развіццё 
і на павышэнне роўню жыцця дзейсна ўплываюць 
сацыяльны лад, выбар мэты, якая ставіцца, а таксама 
рост рэальнага ВГП на душу насельніцтва. 

ЭКАНОМІКА РАЗВІЦЦЯ 

У ЧЫМ АСАБЛІВАСЦІ ЭКАНОМІКІ 
РАЗВІЦЦЯ? 

У гэтай кнізе мы разгледзелі многія аспекты 
эканамічнай навукі, напрыклад манетарную эканоміку, 
замежны гандаль і г. д. Таму не дзіва, што ёсць 
спецыялізаваная галіна эканомікі, якая даследуе 
развіццё. Тут супярэчнасць: ці можна мадэлі і метады, 
якія выкарыстоўваюцца ў даследванні развітых 
краінаў, дастасоўваць да самых бедных? 
Даказваюць, што праблемы эканомікі краінаў, якія 

развіваюцца, адрозніваюцца ад праблемаў эканомікаў 
развітых краінаў. Па-першае, эканомікі бедных 
краінаў пачынаюць развівацца ў свеце, дзе ўжо ёсць 
багатыя краіны. Таму мадэлі развіцця, якія 
грунтаваліся б на 
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 вопыце Вялікабрытаніі ў перыяд індустрыяльнай 
рэвалюцыі, калі яна была самай багатай краінай свету, 
для іншых непрыдатныя. Па-другое, сцвярджаюць, 
што эканоміка бедных краінаў павінна ў значнай меры 
рэгулявацца і каардынавацца дзяржавай. Аргументы 
наконт гэтага прыведзены далей. 
Поруч з тым у апошні час праглядаецца тэндэнцыя 

не вылучаць з агульнай эканамічнай навукі праблемы 
эканомікі краінаў, якія развіваюцца, і скарыстоўваць у 
дачыненні да іх агульнаэканамічныя прынцыпы. Такая 
думка спецыялістаў Сусветнага банка. Яна адпавядае 
неакласічным поглядам, якія робяць акцэнт на 
рынкавых фактарах у эканоміцы. 
Грунтоўнае даследванне гэтай праблематыкі — 

мэта нашага дапаможніка і праграмы курсу 
эканамічнай тэорыі. Але мы абмяркуем некаторыя з 
галоўных пытанняў, як і аргументы на карысць таго, 
што эканоміка краінаў, якія развіваюцца, — 
спецыяльны прадмет вывучэння і будаваць яго трэба 
на асобным тэарэтычным падмурку. 

ПЕРШАПРАХОДЦЫ I НАСТУПНІКІ 

Сцвярджаюць, што краіны, якія развіваюцца, 
маюць некаторыя перавагі дзякуючы "свабоднаму" 
доступу да ідэяў вынаходак, зробленых развітымі 
краінамі, піянерамі прагрэсу. Быццам вынаходкі — 
нейкая калька, з дапамогай якой можна атрымаць 
малюнак на гатовым грунце. Аднак сумнеўна, ці 
сапраўды доступ да вынаходак свабодны і ці магчыма 
іх выкарыстаць у краінах, якія развіваюцца. 
Напрыклад, укараненне новых індустрыяльных 
тэхналогіяў часта прыводзіць да скарачэння рабочых 
месцаў тысячаў прафесійных работнікаў. 
Некаторыя краіны, тым не менш, дасягнулі 

значных поспехаў, выкарыстоўваючы гэтыя "калькі", 
напрыклад Японія, а пазней — Паўднёвая Карэя і 
іншыя краіны Ціхаакіянскага басейна. 

ЗБАЛАНСАВАНЫ I НЕЗБАЛАНСАВАНЫ 
РОСТ 

Прыхільнікі збалансаванага росту кажуць, што ў 
эканоміцы неабходны каардынацыя з цэнтра і 
дзяржаўны кантроль. Яны спасылаюцца на прыклад 
СССР. Нягледзячы на ўсе заганы 
цэнтралізаванага,,кіравання, феадальная Расія за 
кароткі тэрмін, на працягу жыцця аднаго пакалення, 
ператварылася ў супердзяржаву. Цэнтралізаваны 
кантроль скіроўвае надзвычайныя матэрыяльныя 
рэсурсы ў тыя сферы эканомікі, дзе ў іх ёсць 
найбольшая патрэба, забяспечвае неабходны ровень 
адукацыі, абмяжоўвае марнатраўнае спажыванне і г. д. 
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Прыхільнікі ж незбалансаванага росту адзначаюць 
важнасць рынкавых механізмаў кіравання эканомікай. 
Рынкавыя сілы павінны, на іх думку, максімізаваць 
тэмпы эканамічнага росту. У гэтых умовах праекты 
развіцця інфраструктуры не будуць ажыццяўляцца, 
але ў доўгачасовы перыяд перавагі хуткага, нават 
незбалансаванага эканамічнага росту абумовяць 
высокія тэмпы росту ў іншых сферах эканомікі. 

ЭКАНАМІЧНЫ ДУАЛІЗМ 

Заўважым, што развіццё можа прывесці да 
ўтварэння дваістай структуры эканомікі. Адна яе 
частка — эканоміка мінімальнага пражытковага 
роўню, калі заработная плата вельмі нізкая ці роўная 
нулю, а другая частка — новая індустрыяльная 
эканоміка, якая выкарыстоўвае матэрыяльныя 
рэсурсы. Першая неабходна для функцыянавання 
другой, бо яна забяспечвае яе рабочай сілай. 
Індустрыяльная эканоміка можа функцыянаваць 
толькі пры наяўнасці эластычнай прапановы рабочай 
сілы. 
Пашырэнне індустрыяльнага сектара ўцягвае ў яго 

ўсё большую долю насельніцтва. Гэты працэс мог бы 
запаволіцца пры росце заработнай платы. Пашырэнне 
індустрыяльнага сектара ўзмацняе дуалізм у 
эканоміцы. 
Дуалізм быў характэрны для эканомікі 

Вялікабрытаніі ў перыяд індустрыяльнай рэвалюцыі. 
Аднак параўнальна павольнае ўкараненне 
рэсурсазберагальных тэхналогіяў дазваляла 
кантраляваць працэс. Што да краінаў, якія 
развіваюцца, то здольнасць хутка заводзіць 
найноўшыя тэхналогіі можа ўзмацніць эканамічны 
дуалізм. 

ЭКАНАМІЧНЫ РОСТI ГАНДАЛЬ 

Раней у эканамічнай тэорыі было распаўсюджанае 
меркаванне, што ўмовы гандлю скіраваны супраць 
краінаў, якія развіваюцца, асабліва калі яны — 
вытворцы першасных прадуктаў. Гэта адбываецца з 
прычыны нізкіх цэнаў і эластычнасці попыту на 
першасныя прадукты, а таксама — тэндэнцыі да 
кансервацыі сыравіны з адначасовым укараненнем 
тэхналогіяў індустрыяльных краінаў. Да гэтага 
можна дадаць "аргумент практыкі", бо незалежна ад 
роўню тэхналогіі, абранага краінай, якая развіваецца, 
толькі багаты досвед у вытворчасці тавараў можа 
стварыць перадумовы высакаякаснай іх вытворчасці. 
Пакуль жа краіна-наступнік дасягне пэўнага роўню, 
лідэры пройдуць наперад. З гэтых дзвюх прычынаў 
краіна-наступнік у гандлёвых стасунках апынецца ў 
пройгрышы. 
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Такім чынам, праблема, ці зможа краіна, якая 
развіваецца, з аднаго боку, мець перавагі ў гандлі 
дзякуючы ўкараненню новых тэхналогіяў і таннай 
рабочай сіле або, з другога боку, умовы гандлю 
будуць неспрыяльныя для яе з паказаных прычынаў, 
застаецца неразвязанай. 
Калі практыка пацвердзіць, што ўмовы гандлю не 

спрыяюць развіццю эканомікі, то гэта будзе 
аргументам на карысць (часовага) пратэкцыянізму ў 
дачыненні да новых галінаў індустрыі, якія маюць 
патрэбу ў практычным досведзе. З гледзішча 
практыкі гэта таксама можа стаць аргументам па 
карысць лепшай арганізацыі першаснай вытворчасці. 

ПРАТЭКЦЫЯНІЗМ I АНАЛІЗ 
ВЫДАТКАЎ I ПЕРАВАГАЎ 

У краінах Трэцягу Свету, эканоміка якіх расла 
хуткімі тэмпамі пасля Другой сусветнай вайны, на 
развіццё індустрыі падзейнічалі розныя 
пратэкцыянісцкія меры, напрыклад тарыфы, 
субсідыі, квоты і ліцэнзіі, а таксама — наўпроставае 
ўмяшанне іншых дзяржаваў. Навукоўцы звярталі 
ўвагу на гэтыя меры з 1960-х гадоў. Многія 
засяродзіліся на тым, як наўпроставае ўмяшанне 
найбольш развітых краінаў уплывала на 
стымуляванне эканомікі і пераразмеркаванне 
рэсурсаў. Але дакладная мадэль гэтага працэсу не 
была распрацаваная. Толькі ў падаткаабкладанні ў 
сельскай гаспадарцы і субсідаванні прамысловасці, 
асабліва вытворчасці спажывецкіх тавараў, 
выяўлялася пэўная заканамернасць. 
Незалежна ад таго, фінансуе дзяржава 

прамысловасць ці абараняе яе, неабходна вызначыць 
усе магчымыя выдаткі па гэта, што вельмі важна для 
эканомікі, якая развіваецца паводле мадэлі 
збалансаванага росту. Неабходна прааналізаваць усе 
перавагі і выдаткі з улікам цэнаў сусветнага рынку. 
Цяжкасці такога аналізу (гл. у раздзеле 27 часткі 1 
кнігі) змушаюць яшчэ раз вярнуцца да разгляду 
дзеяння рынкавых сілаў. 

ЗАКАНЧЭННЕ 

Вывучэнне эканомікі краінаў, якія развіваюцца, 
— складаны працэс; некаторая інфармацыя можа 
паглыбіць нашае веданне развітых эканомікаў. 
Найважнейшае пытанне, якое паўстае перад 

урадамі гэтых краінаў, — пытанне пра 
мэтазгоднасць дзяржаўнага ўмяшання ў эканоміку. 
Калі адказ станоўчы, ці азначае гэта цэнтралізаванае 
кіраванне ўсёй эканомікай або стрыманую 
маніпуляцыю рынкамі? Які з метадаў 
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стымуляваць развіццё найлепшы: дзеянне рынку ці 
наўпроставае ўмяшанне, — не даказана. На 
практыцы, калі рынкавыя механізмы дзейнічаюць у 
шырокім кантэксце макраэканомікі, нельга ацаніць 
эфектыўнасць рынку самога па сабе. Такім чынам, 
вынікае, што толькі ў канкрэтных абставінах можна 
заяўляць пра неабходнасць дзяржаўнага ўмяшання і 
пра яго формы. Прагматычнае мысленне такога 
кшталту не мае на мэце падтрымаць заўзятых 
дактрынёраў "справа" і "злева". 

ПЕРСПЕКТЫВЫ РАЗВІЦЦЯ 

НАСЕЛЬНІЦТВА 

У краінах, якія развіваюцца, жыве 80% 
насельніцтва ўсяго свету, яны займаюць 54% зямной 
плошчы, але даюць толькі 16% сусветнага аб'ёму 
вытворчасці. Да канца стагоддзя сітуацыя 
пагоршыцца. Паводле прагнозаў, насельніцтва свету 
да 2001 г. вырасце да 6 мільярдаў чалавек і 84% з іх 
прыйдуцца на краіны, якія развіваюцца, але гэтыя 
краіны будуць вырабляць яшчэ меншую долю 
прадукцыі. 
Рост насельніцтва сканцэнтраваны ў краінах, якія 

развіваюцца. Прагрэс навукі дапамог скараціць 
дзіцячую смяротнасць і павялічыць працягласць 
жыцця, але ровень нараджальнасці, як і раней, 
высокі (гл. у раздзеле 4 часткі 1 кнігі). 
Зноў успамінаюцца прадказанні Мальтуса (гл. у 

раздзеле 4 часткі 1 кнігі). Чакаць запавольвання 
тэмпаў росту насельніцтва раней як у першым 
дваццацігоддзі наступнага стагоддзя не даводзіцца. 
Каб пазбегнуць усёабдымнага ўздзеяння закону 
спадальнай прыбытковасці, трэба значна павялічыць 
прадукцыйнасць у краінах, якія развіваюцца. 

ЗАБРУДЖВАННЕ НАВАКОЛЬНАГА 
АСЯРОДДЗЯ I НЕАДНАЎЛЯЛЬНЫЯ 
РЭСУРСЫ 

Змрочныя фарбы малюнка, які ўяўляе сабою 
прырост насельніцтва, толькі мацнеюць пры разглядзе 
двух іншых фактараў. Па-першае, рост аб'ёмаў 
вытворчасці яшчэ больш забруджвае навакольнае 
асяроддзе — больш кіслотных ападкаў, новыя 
"чарнобылі" і да т. п. Па-другое, многія 
неаднаўляльныя рэсурсы, такія, як нафта, цына, медзь 
і інш., амаль што вычарпаныя. Аднаўляльныя 
рэсурсы — трапічныя лясы, папуляцыі рыбаў і г. д. 
— таксама хутка змяншаюцца. Скарачэнне 
прыродных рэсурсаў і забруджванне навакольнага  
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асяроддзя могуць разам 
спарадзіць крызіс, і не 
толькі ў бедных краінах, 
але і на ўсёй Зямлі. 
Калі ўнікнуць у гэтыя 

праблемы больш пільна, то 
напрошваецца не 
паскарэнне эканамічнага 
росту, а яго запавольванне. 
Тады адзіная магчымасць 
уратаваць планету і 
пазбавіцца ад галечы — 
радыкальнае 
пераразмеркаванне 
сусветных багаццяў. 
Ідэя зніжэння ўдвая 

роўню жыцця яшчэ не 
стала папулярнай у 
індустрыяльных краінах. 

ЭКСПАРТНАЯ ЗАЛЕЖНАСЦЬ 

 Эканоміка многіх краінаў, якія развіваюцца, 
істотна залежыць ад даходаў ад экспарту аднаго ці 
двух прадуктаў. Напрыклад, як відаць з табл. 4.30, 
амаль 100% экспартных даходаў Уганды складаюць 
паступленні ад адной сельскагаспадарчай культуры — 
кавы, а Замбіі : на 98% — ад экспарту медзі. Такое 
становішча можа быць спрыяльнае для краіны, калі 
цана на гэты прадукт расце, і вельмі неспрыяльнае, калі 
яна падае. У абодвух выпадках гэта робіць жыццё 
нестабільным і непрадказальным. 

 
УМОВЫ ГАНДЛЮ 

Як мы дазналіся з тэорыі 
эканомікі развіцця, умовы 
гандлю могуць стварыць 
спецыфічныя праблемы 
для краінаў, якія 
развіваюцца. Гэта 
паказана на мал. 4.41: 
умовы гандлю краінаў, 
якія развіваюцца, 
пагоршыліся на пачатку 
1970-х гадоў і рэзка 
пагоршыліся пасля таго, 
як краіны АПЕК паднялі 
цэны на нафту ў  1973 г.  
З 1975 г. пачалося хуткае 
аднаўленне эканомікі, але 
другі скачок цэнаў на 
нафту, у 1978 г., зноў 
негатыўна  

Мал. 4.41. Умовы гандлю   

Рост цэнаў на нафту ў 1973 г. 
выклікаў пагаршэнне ўмоваў гандлю 
ўсіх краінаў — экспарцёраў нафты. 
Пры канцы 1970-х гадоў умовы 
гандлю краінаў, якія развіваюцца, 
палепшыліся, але рост цэнаў на 
нафту ў 1978 г. і дэпрэсія пачатку 
1980-х гадоў рэзка пагоршылі 
становішча 
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адбіўся на ўмовах гандлю краінаў — неэкспарцёраў 
нафты. Цяжкасцяў дадалося пад час сусветнай 
дэпрэсіі на пачатку 1980-х гадоў, якая знізіла попыт 
на сыравіну. Падзенне цэнаў на нафту было добрай 
навіной для краінаў, якія развіваюцца, і іх 
становішча крыху палепшылася, але з прычыны 
працяглага зніжэння цэнаў на прадметы спажывання 
ўмовы гандлю заставаліся неспрыяльнымі. 
Бедныя краіны, напрыклад Бангладэш, былі 

вымушаныя ў 1985 г. павялічыць экспарт на 15% 
параўнальна з 1980 г., каб аплаціць у такім жа аб'ёме 
імпарт. 3 улікам росту працэнтных ставак сітуацыя 
была нават больш гнятлівая. 

ПРАЦЭНТНЫЯ СТАЎКІ 

Многія слабаразвітыя краіны вельмі залежаць ад 
замежных пазыкаў. Рост працэнтных ставак у 1980-х 
гадах абумовіў шмат праблемаў (гл. мал. 4.42). 
Сусветны крызіс запазычанасці — тэма аднаго з 
наступных параграфаў гэтага раздзела. 

ТЭХНАЛОГІЯ 

Каб рухацца паперад, 
краіны, якія развіваюцца, 
павінны выкарыстоўваць 
новыя тэхналогіі, 
асабліва ў аграрным 
сектары эканомікі. Пры 
гэтым важна, каб новыя 
тэхналогіі адпавядалі 
характару эканомікі 
гэтых краінаў. У шмат 
якіх выпадках 
выкарыстанне сучасных 
тэхналагічных сістэмаў 
было непрыхільна 
сустрэтае насельніцтвам 
ці стварыла мала новых 
рабочых месцаў, 
павялічыўшы беспрацоўе. 
Удасканаленне тэхналогіі ў развітых краінах 

таксама адгукаецца праблемамі ў краінах, якія 
развіваюцца. Прадукцыя новых вытворчых працэсаў 
замяняе ранейшую, напрыклад, сінтэтычнае валакно 
замяніла джут у дыванах. Акрамя таго, лепшая 
тэхналогія дазваляе эканоміць матэрыялы; 
напрыклад, вырабляць больш тонкія бляшанкі для 
кансерваў. Удасканаленні такога кшталту зніжаюць 
попыт і цэны па першасныя прадукты. 

Мал. 4.42. Працэнтныя стаўкі  
1980-1987 гг. 

На графіку паказана, што на пачатку 
1980-х гадоў рэальныя працэнтныя 
стаўкі былі адмоўныя. Гэта выклікала 
бядотнае становішча ў многіх краінах, 
якія развіваюцца 
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КАРТЭЛІЗАЦЫЯ 

Павышэнне краінамі АПЕК цэнаў на нафту ў 1973 
г. прадэманстравала ўздзеянне картэльнай формы 
аб'яднанняў на цэны. Датуль яшчэ не было такога 
імклівага пераразмеркавання багаццяў ад адной 
групы краінаў да другой. Гэты досвед быў пераняты 
вытворцамі іншых відаў першасных прадуктаў, але 
іх спробы арганізаваць падобныя картэлі не мелі 
поспеху. 
Неспрыяльны фактар для краінаў, якія 

развіваюцца, — лепшая арганізаванасць пакупнікоў 
першасных прадуктаў, чым прадаўцоў. Цану па 
джут, напрыклад, можа ўстанавіць невялічкая група 
людзей па Лонданскай таварнай біржы. Становішча 
селяніна, які вырабляе гэтую культуру, часта 
пагаршаецца з прычыны вялікіх даўгоў і продажу 
ўраджаю на год наперад. 
Сітуацыя з імпартам адваротная, бо алігапалісты 

— вытворцы прамысловых тавараў — арганізаваныя 
значна лепш. Возьмем прыклад з аўтамабілямі. 
Дызайн і цэны на аўтамабілі вызначаюцца 
патрабаваннямі маркетынгу індустрыяльна развітых 
краінаў, і цэны не ўзгадняюцца з патрэбамі (ці 
даходамі) краінаў, якія развіваюцца. 

ПРАБЛЕМЫ СЕЛЬСКАЙ ГАСПАДАРКІ 

Паводле самай простай эканамічнай мадэлі, 
краіны Трэцяга Свету вырабляюць прадукты 
харчавання, каб прадаваць іх індустрыяльным 
краінам Першага Свету. Але гэта не так: хутчэй 
індустрыяльныя краіны прадаюць прадукты 
харчавання краінам, якія развіваюцца. 
У часы сялянскай сельскай гаспадаркі людзі 

выраблялі больш, чым ім трэба было для 
самазабеспячэння. У выніку эканамічнага развіцця 
яны пачалі вырабляць прадукцыю на продаж, і з таго 
часу іх сродкі існавання залежаць ад рынкавай цаны 
па сельскагаспадарчую прадукцыю. Але гэтая 
рынкавая цана — не цана свабоднага рынку. 
Дзяржаўнае рэгуляванне развітых краінаў 
перашкаджае краінам Трэцяга Свету трапляць па 
багатыя рынкі. Разгледзім, напрыклад, падатак на 
імпарт, які ўводзіцца адзінай сельскагаспадарчай 
палітыкай (САР). Праз гэты падатак імпартныя 
сельскагаспадарчыя прадукты маюць тую ж цану, 
што і прадукты, вырабленыя ў самой краіне. Акрамя 
таго, адзіная сельскагаспадарчая палітыка актывізуе 
вытворчасць лішкаў прадуктаў харчавання, што 
можа знізіць цэны на міжнародным рынку, калі яны 
не будуць рэгулявацца. 
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ВЫДАТКІ НА АБАРОНУ 

Функцыянаванне эканомікі многіх краінаў, якія 
развіваюцца, ускладняецца вялікімі выдаткамі на 
абарону. Большая частка каштоўнай замежнай 
валюты траціцца на імпарт ваеннай тэхнікі. 
Найбольш яскравы прыклад — Эфіопія, 
найбяднейшая краіна свету, якая была ўцягнутая ў 
крывавую і мардую грамадзянскую вайну ў той час, 
як Боб Гелдаф здабываў для яе грошы. 
Урады, натуральна, не жадаюць абнародваць 

аб'ём выдаткаў на абарону. У Пакістане, напрыклад, 
гэтыя выдаткі складалі 33% дзяржаўнага бюджэту ў 
1988 г. Адначасова Пакістан траціў 30% даходаў ад 
экспарту на аплату працэнтаў на пазыках. Зразумела, 
што ў такіх умовах іншыя эканамічныя праграмы не 
выконваюцца. У 1988 г. толькі 1,1% дзяржаўных 
выдаткаў найшло на ахову здароўя. 

"СВЯШЧЭННЫЯ КАРОВЫ"  

У развітых краінах часта гавораць, што развіццю 
Трэцяга Свету перашкаджаюць традыцыі продкаў. 
Вядомы прыклад, калі пераселеныя эфіопскія сяляне 
пакінулі спецыяльна пабудаваныя для іх дамы і сотні 
новых трактароў і вярнуліся да звыклых спосабаў 
дзейнасці. Трэба, тым не менш, дамятаць, што 
эканамічнае развіццё паляпшае якасць жыцця, якая 
характарызуецца не толькі спажываннем 
матэрыяльных дабротаў, але і сацыяльным 
дабрабытам. Ці гатовы вы пераехаць у Расею, калі 
нават былі б упэўненыя ў лепшых матэрыяльных 
умовах жыцця — новы аўтамабіль, загарадны катэдж 
і да т. п. Адказ, напэўна, будзе адмоўны. Людзі не 
ахвочыя пераехаць нават з поўдня на поўнач 
Ангельшчыны пры тых самых матэрыяльных 
умовах. 

ШТО НЕАБХОДНА ДЛЯ РАЗВІЦЦЯ 

ЧАТЫРЫ ЭЛЕМЕНТЫ РАЗВІЦЦЯ 

Нягледзячы на рознагалоссі ў тэорыі і практыцы, 
бальшыня людзей лічыць, што ў машыне развіцця 
чатыры колы. 

а) Людскія рэсурсы. Трэба клапаціцца пра 
здароўе, харчаванне і адукацыю рабочай сілы. Расце 
прызнанне таго, што інвестыцыі ў чалавечы фактар 
ёсць ключ да развіцця. 

б) Прыродныя рэсурсы. Адкрыццё радовішчаў 
золата — вялікая каштоўнасць, але прыродныя 
рэсурсы — яшчэ не ключ да развіцця. 
Адна з найбагацейшых краінаў (гл. табл. 4.29) 
Швайцарыя амаль не мае прыродных рэсурсаў,



Праблемы і палітыка 463 

там жудасны клімат (калі вы не лыжнік) і кепскія 
фізічныя ўмовы. I наадварот, ёсць краіны з вялікімі 
запасамі нафты, дзе грошы фантанам б'юць зпад 
зямлі, але яны дагэтуль фактычна неразвітыя: 
бедныя школы, дрэнныя дарогі, ахова здароўя і г. д. 
Магчыма, найважнейшы рэсурс для неразвітой 

краіны — зямля, прыдатная для сельскай гаспадаркі. 
Сістэмы землеўладання вызначаюць стымулы для 
інвестыцыяў у асноўныя фонды і тэхналогіі, якія 
павышаюць прадукцыйнасць глебы. 

в) Капіталаўтварэнне. Відавочная таўталогія — 
сцверджанне, што багатыя краіны багатыя дзякуючы 
іх багаццям. Але зноў звернемся да прыкладу 
Швайцарыі: у яе няма нічога, апрача вялікіх запасаў 
капіталу. Праблема краінаў, якія развіваюцца, — 
назапашванне капіталу. Найлепшы спосаб 
назапашвання — ашчаджанні насельніцтва, цудоўны 
прыклад якога далі Сінгапур і Паўднёвая Карэя. Але 
гэты спосаб не падыходзіць да бедных краінаў, бо 
калі пражытковы мінімум у краіне вельмі нізкі, то 
зніжэнне пабежнага спажывання дзеля назапашвання 
капіталу абернецца масавым голадам. 

 

Мал. 4.43. Замкнёнае кола беднасці 
Не будзе памылкаю казаць, што бяднейшыя 

краіны знаходзяцца ў замкнёным коле беднасці. 
Нізкія даходы не даюць вялікіх ашчаджанняў, нізкі 
ровень ашчаджанняў запавольвае рост капіталу, 
нястача капіталу замінае росту прадукцыйнасці, пры 
нізкай прадукцыйнасці — нізкія даходы і г. д. Другі 
элемент беднасці — яе самазамацаванне. Беднасць 
суправаджаецца нізкім роўнем прафесійнай 
кваліфікацыі, адукаванасці і станам здароўя 
насельніцтва, што ў сваю чаргу перашкаджае 
выкарыстоўваць новыя працэсы і тэхналогіі (гл. мал. 
4.43). 
Альтэрнатыва ў такой сітуацыі — імпарт 

замежнага капіталу. А гэта спараджае новыя 
праблемы, што разглядаюцца ў параграфе пра 
запазычанасць. 
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г) Тэхналогія. Выбар адэкватнай тэхналогіі — 
складаная і супярэчлівая праблема.(гл. у гэтым 
раздзеле пра першапраходцаў і наступнікаў у тэорыі 
эканамічнага развіцця). 

ПАЛІТЫКА СУСВЕТНАГА БАНКА 
Сусветны банк, як мы ўжо казалі (гл. у раздзеле 

13), не мае дастатковых сродкаў, каб развязаць 
праблемы краінаў, якія развіваюцца. Але яго 
стаўленне да гэтых праблемаў сімптаматычнае, што 
датычыць развітых краінаў Трэцяга Свету. 
У першыя гады сваёй дзейнасці Сусветны банк 

асаблівую ўвагу аддаваў праектам удасканалення 
інфраструктуры краінаў, якія развіваюцца, — 
ірыгацыі, транспарту, электраэнергетыцы і інш. 
Цяпер акцэнты змяніліся. У 1980-х гадах Сусветны 
банк больш клапаціўся пра паляпшэнне аховы 
здароўя, харчавання і адукацыі як фактараў, што не 
толькі забяспечваюць эканамічны рост, але ўвогуле 
пажаданыя. 
Іншае пытанне, ці здолеў Сусветны банк дасягнуць 

гэтага. Нягледзячы на афіцыйна заяўленыя мэты, 
Сусветны банк апанаваны праблемай запазычанасці 
краінаў, якія развіваюцца, і навязвання ім фінансавай 
палітыкі згодна з манетарысцкай і неакласічнай 
мадэлямі, што ажыццяўляюцца ў развітых краінах. 
Іншыя міжнародныя арганізацыі, такія, як МВФ, 
праводзілі падобны курс. Камерцыйныя банкі, што 
пазычылі Трэцяму Свету мільярды, таксама аказваюць 
фінансавы ціск на краіны, якія развіваюцца. Так, 
найбяднейшыя краіны былі пастаўленыя ва ўмовы 
дэвальвацыі валюты, дэфляцыі эканомікі, скарачэння 
дзяржаўных выдаткаў і г. д. Інакш кажучы, да 
праблемаў іх эканомікі дастасоўваліся класічныя 
метады эканамічнай тэорыі з боку прапановы. У 
каментары да прамовы прэм'ер-міністра Ямайкі сп. 
Сіга (1985 г.) газета New York Times пісала: 

"Спадар Сіга дадаў, што яго краіна зрабіла ўсё, чаго 
толькі пажадалі свабодныя прадпрымальнікі ці 
прыхільнікі эканомікі з боку прапановы. Яна 
дэвальвавала валюту, каб зрабіць экспарт больш 
канкурэнтаздольным, яна перадала прыватнаму сектару 
дзяржаўныя праграмы, бальніцы, нават прыбіранне 
смецця; яна скасавала бюракратычныя інструкцыі, 
аднавіла сектар турызму, павялічыла аб'ём 
сельскагаспадарчай вытворчасці i экспарт; дасягнула 
рэкордных роўняў інвеставання. Але ўсё гэта не 
развязала праблемы нацыянальнага доўгу". 

ЦІ ЭФЕКТЫЎНАЯ ДАПАМОГА? 
Што датычыць дапамогі, то паўстаюць два 

пытанні: "Колькі даюць?" і "Ці карысная яна?" 
Праграма дапамогі не вельмі вялікая. ЮНКТАД 

прапанаваў, каб развітыя краіны вылучалі 0,7% ВГП 
на дапамогу менш развітым краінам. 
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У 1990 г. толькі 5 краінаў АЭСР — Нідэрланды, 
Францыя, Данія, Швэцыя і Нарвегія — выканалі гэты 
абавязак. Сума дапамогі Вялікабрытаніі склала толькі 
0,33%, а ЗША — 0,23%. 
Поруч з тым ёсць сур'ёзны сумнеў наконт 

эфектыўнасці дапамогі. Па-першае, дапамога даецца 
ўрадам ці ўрадавым органам і можа скарыстоўвацца 
для палітычных мэтаў рэжыму. Напрыклад, калі ўрад 
купляе ўзбраенне за мяжой на мільёны даляраў, ці не 
будзе такая дапамога аплатаю куплі? Па-другое, 
заўважаецца тэндэнцыя траціць дапамогу на 
прэстыжныя праекты, а не на рэальныя пераўтварэнні 
ў эканоміцы, якія далі б лепшыя вынікі. I ўрэшце 
складанае пытанне: ці спрыяе дапамога развіццю 
краіны насампраўдзе ці падрывае ўпэўненасць нацыі 
ў сваіх сілах? 

БАЛІВІЯ: МАШТАБ ПРАБЛЕМАЎ 

Слушна запытацца, наколькі эфектыўны абраны 
эканамічны курс. Ёсць некалькі добрых прыкладаў. 
Прагрэс Паўднёвай Карэі ўражвае. Але для многіх 
найбяднейшых краінаў апошнія дзесяцігоддзі былі 
вельмі змрочныя. Калі і адбываўся эканамічны рост, 
яго паглыналі выплаты доўгу. Рэкамендацыі выбару 
эканамічнага курсу тыя самыя: дэвальвацыя, дэфляцыя 
і фінансавая напружанасць, ці, інакш кажучы, 
ажыццяўленне мадэляў эканамічнай палітыкі Першага 
Свету ў дачыненні да праблемаў Трэцяга Свету. 
Давайце разгледзім аналогію. Атлусценне — 

праблема ў многіх развітых краінах. Палітыка 
пераканання людзей есці менш можа Паспрыяць іх 
здароўю, вызваліць рэсурсы на іншыя патрэбы і да т. 
п. Але рэкамендацыі сем'ям спажываць напалову менш 
калорый, бадай, не дадуць такіх самых вынікаў. 
Якія б ні былі прычыны беднасці і якая б 

правільная ні была тэорыя развіцця, палітыка ў 
дачыненні да найбяднейшых краінаў відавочна 
пацярпела крах. 
Каб адлюстраваць тэзіс, возьмем адну з самых 

бедных краінаў Лацінскай Амерыкі — Балівію. 
Паводле статыстычных звестак Сусветнага банка, у 
1965 — 1985 гг. яна мела адмоўны паказнік тэмпаў 
эканамічнага росту — 0,2%. Але гэта толькі заслона 
эканамічнага хаосу: няроўнае размеркаванне 
нацыянальнага даходу, праблемы выплаты велізарнага 
доўгу, нестабільная палітычная сістэма. Да гэтага 
можна дадаць тэмпы інфляцыі, якая дасягнула 25 
000% (!), падзенне цэнаў на цыну і бескантрольную 
"ценявую" эканоміку. 
Падлічылі, што экспарт моцнадзейных наркотыкаў 

(какаіну) складае 4 мільярды даляраў у год, што ў 7 
разоў перавышае вартасць легальнага экспарту. Не 
менш траціны эканомікі краіны —  
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нелегальная і/ці 
падпольная эканоміка, 
Калі ўлічваць 
кантрабанду, спекуляцыю, 
няўплату  падаткаў  і 
ўцечку капіталу. 

3 1980 г. да 1984 г. 
рэальная заработная плата 
балівійцаў знізілася ў 
некаторых выпадках на 
75%. Яны мусілі 
працаваць больш гадзінаў, 
каб мець магчымасць 
купіць самы неабходны 
харч. Табліца 4.31 
наказвае змяненні цэнаў 
на прадукты харчавання з 
1975 да 1985 г. Лічбы 
сведчаць, як многа 
гадзінаў трэба працаваць 
за мінімальную 
заработную плату, каб 
купіць прадуктаў, што 
дадуць 1000 калорыяў. У 
Балівіі няма праблемы 
атлусцення. 

3 табл. 4.31 відаць, напрыклад: каб купіць бульбы, 
што дасць 1000 калорыяў, трэба працаваць 2,35 
гадзіны. Каб гэтыя лічбы былі больш зразумелыя, 
параўнаем Балівію з Вялікабрытаніяй. Калі самая 
нізкая стаўка заработнай платы ў Вялікабрытаніі — 
100 фунтаў у тыдзень (гэта каля паловы сярэдніх 
заробкаў у 1988 г.), то кілаграм бульбы каштаваў бы 
5,88 фунта, каб быць роўным кошту бульбы ў 
Балівіі. Але тыповая ангельская сям'я купляе каля 3 
кілаграмаў бульбы ў тыдзень і гэта каштуе толькі 
1,50 фунта. 

СУСВЕТНЫ КРЫЗІС ЗАПАЗЫЧАНАСЦІ 

ПАХОДЖАННЕ 

Міжнародны крэдыт — вартая рэч. Пазычанне 
сродкаў для развіцця эканомікі краіны — карысная 
палітыка; напрыклад, эканоміка ЗША развівалася ў 
XIX ст. пераважна дзякуючы крэдытам 
Вялікабрытаніі. Праблема міжнароднай 
запазычанасці ўскладняецца тым, што яна выйшла з-
пад кантролю. Мала шанцаў, што ўсе працэнты на 
запазычанасці будуць выплачаныя, і няма ніякай 
надзеі, што даўгі калі-небудзь аддадуць. 
Міжнародная запазычанасць — гэта спадчына 

неразумнага пазычання ў 1970-х гадах. Нафтавы 
крызіс паставіў у цяжкія  

 Гадзіны працы, неабходныя для 
куплі прадуктаў харчавання, што 

дадуць 1000 калорыяў 

1975 1985 

Ячмень 0,07 0,59 
Грэчка 0,11 0,40 
Цукар 0,16 0,51 
Пшанічная мука 0,21 0,52 
Бабовыя 0,22 3,47 
Хлеб 0,28 0,51 
Алей 0,28 0,59 
Бульба 0,76 2,35 
Цыбуля 1,02 3,22 
Сухое малако 1,05 3,95 

Табліца 4.31 
Некаторыя змяненні  цэнаў 

на прадукты харчавання ў Балівіі 
1975-1985 

Крыніца: Susan George, A Fate Worse Than 
Debt, Pelican  
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эканамічныя ўмовы многія краіны Трэцяга Свету. У 
той жа час еўравалютныя рынкі перапаўняліся 
грашыма (гл. у раздзеле 13), і рэальныя працэнтныя 
стаўкі былі нізкія. У выніку бедныя краіны мелі 
вялікую патрэбу ў пазыковых сродках, а банкі, у 
сваю чаргу, імкнуліся даваць пазыкі краінам, у якіх 
прыбытак быў вышэйшы, чым па нутраным рынку. 
Галоўны паток крэдытаў ішоў з банкаў, а не з 
міжнародных арганізацыяў — МВФ ці Сусветнага 
банка. Калі міжнародная арганізацыя можа спісваць 
даўгі, то камерцыйным установам вельмі няпроста 
рабіць гэта. 
Большая частка пазычаных грошай 

выкарыстоўвалася не для развіцця, а для 
збалансавання міжнародных разлікаў краіны, і толькі 
нязначная частка ішла на праекты эканомікі 
развіцця. 
Праблема міжнароднай запазычанасці 

ператварылася ў крызіс у 1980-х гадах. Рэцэсія 
сусветнай эканомікі асабліва балюча адбілася на 
краінах-даўжніках. Як мы адзначалі, многія краіны, 
якія развіваюцца, залежаць ад экспарту першасных 
прадуктаў, а цэны на іх рэзка знізіліся (гл. табл. 
4.29). 
Адначасова рэальныя працэнтныя стаўкі рэзка 

падняліся, а бальшыня пазыкаў давалася пад зменны 
працэнт. Краіны-даўжнікі апынуліся ў цісках паміж 
падзеннем даходаў і ростам выдаткаў. Пасля гэтага 
банкі, якія ахвотна давалі пазыкі ў 1970-х гадах, 
адмовіліся гэта рабіць. Выглядала так, быццам вы 
пазычылі грошы, каб аплаціць вэксалі бакалейшчыку 
ці скарыстаць іх на адпачынак, і паабяцалі вярнуць 
доўг толькі ў наступным годзе. Але ў наступным 
годзе, калі ваш даход зменшыўся ўдвая, банк падняў 
у два разы працэнтныя стаўкі. 
Краіны-даўжнікі былі вымушаныя звярнуцца да 

міжнародных арганізацыяў па дапамогу. Але, як мы 
ўжо казалі, міжнародныя арганізацыі не маюць 
дастаткова сродкаў, каб паўплываць на сітуацыю. 
Іхная дапамога абумоўліваецца шэрагам строгіх 
патрабаванняў, напрыклад дэфляцыяй, але яна часта 
вядзе да яшчэ большага збяднення краінаў-
даўжнікоў. 

МАШТАБЫ ПРАБЛЕМЫ 

Агульную суму запазычанасці краінаў Трэцяга 
Свету падлічыць немагчыма, але, паводле звестак 
Сусветнага банка, агульная сума дзяржаўных даўгоў 
краінаў з нізкімі і сярэднімі даходамі ў 1985 г. 
налічвала 627 мільярдаў. Выплата працэнтаў 
дасягнула 43 мільярдаў даляраў у год. Акрамя таго, 
даўжнікі мусілі знайсці сродкі, каб вярнуць доўг. 
Базавая мера для ацэнкі праблемы запазычанасці 
краіны  —   каэфіцыент абслугоўвання доўгу. Ён 
выражае колькасць 
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грошай, якія краіна павінна плаціць кожны год як 
працэнт ад вартасці экспарту тавараў і паслугаў. 
Адзін з найбуйнейшых сусветных даўжнікоў — 

Мексіка, прыклад якой яскрава адлюстроўвае ўсе 
праблемы, звязаныя з запазычанасцю. Мексіка — 
краіна-экспарцёр нафты, і ў 1970-х гадах банкі 
спаборнічалі ў выдачы ёй крэдытаў. Але разам з 
падзеннем цэнаў на нафту на пачатку 1980-х гадоў 
Мексіка мела велізарную суму доўгу і не мела грошай, 
каб яго выплаціць. У табл. 4.29 паказана, што 
каэфіцыент абслугоўвання доўгу Мексікі быў у. 1988 
г. 43,5%. Інакш кажучы, амаль палова экспарту 
краіны ішла на выплату працэнтаў па запазычанасці. 

ЗВАРОТНЫЯ ТРАНСФЕРТЫ 

Звычайна лічаць, што багатыя краіны дапамагаюць 
бедным шляхам крэдытавання і інвеставання і 
наўпроставай дапамогі. Але гэта не так. Працэнты па 
запазычанасці ўтвараюць такую вялікую суму, што 
адбываюцца чыстыя трансферты грошай з бедных 
краінаў у багатыя. Гэты феномен называюць 
зваротнымі трансфертамі. 
Усёабдымны трансферт рэсурсаў з Трэцяга Свету 

насамрэч маскуе значна большыя сумы трансфертаў з 
буйных краінаў-даўжнікоў, якія кампенсуюцца 
наўпроставымі патокамі 
капіталу ў многія іншыя 
краіны. Малюнак 4.44 
ілюструе становішча 
найбуйнейшых краін-
даўжнікоў. Сума 
чыстых трансфертаў у 
1990 г. была роўная 40 
мільярдам даляраў. 
Па разліках МВФ 

агульная сума зваротных 
трансфертаў з краінаў, 
якія плоцяць працэнты па 
запазычанасці, — Мексікі, Бразіліі і Заіра — 
складала ў 1983-1987 гг. 189,5 мільярда даляраў.   
Замежная   запазычанасць гэтых краінаў вырасла з 
494 да 586 мільярдаў даляраў, бо яны атрымалі новыя 
пазыкі, каб пакрыць частку выплатаў па працэнтах і 
асноўнага доўгу. 
Эканамічныя наступствы запазычанасці жахлівыя. 

У 17 краінах, якія маюць самую вялікую суму даўгоў, 
сярэднегадавы паказнік імпарту быў з 1980 г. 6,2%. 
Рост ВГП быў роўны 1% у год, або каля паловы росту 
колькасці насельніцтва. Спажыванне на аднаго  
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чалавека скарацілася да 1,6% у год. Самы цяжар 
беспрацоўя і нЯпоўнай занятасці неслі менавіта тыя 
групы насельніцтва, якія менш за іншых выйгралі ад 
крэдытаў і няздольныя несці гэткі цяжар. 
Беднасць ад запазычанасці тоіць у сабе 

неспрыяльныя наступствы і для эканомікі краінаў-
крэдытораў. Федэральны рэзервовы банк Нью-Ёрка 
падлічыў, што змяншэнне экспарту ЗША ў Лацінскую 
Амерыку на 40% (у выніку мексіканскага крызісу 
1982 г.) прывяло да ліквідацыі 250 000 рабочых 
месцаў у ЗША. Ацэнкі ЮНКТАД яшчэ большыя. 
Прычына беспрацоўя ў тым, што паток імпарту з 
краінаў-даўжнікоў, які пакрывае частку іх 
запазычанасці, не суправаджаецца адваротным 
патокам экспарту. У выніку людзі, якія працуюць у 
галінах, што вырабляюць экспартныя тавары, 
страчваюць рабочыя месцы. 
Пасля Першай сусветнай вайны Кейнс у сваёй 

кнізе "Эканамічныя наступствы мірнай дамовы" 
растлумачыў, якім чынам рэпарацыі прывядуць да 
збяднення пераможцаў. Гэтак сама і зваротныя патокі 
капіталу з краінаў-даўжнікоў скарачаюць рынкі 
развітых краінаў, 
Гэтая сістэма захоўваецца толькі таму, што банкі 

развітых краінаў асцерагаюцца, што краіны-даўжнікі 
не выканаюць сваіх абавязацельстваў па пазыках. 
Ужо вядомы выпадкі нявыплатаў і мараторыяў, але 
кожны раз банкі зноў пазычалі, каб утрымаць 
карабель на плаву. Масавая нявыплата даўгоў магла б 
спрычыніцца да разбурэння эканомікі краінаў-
крэдытораў. 

ЗАКАНЧЭННЕ 

Для чытачоў, якія ўважліва прачыталі гэты раздзел 
дапаможніка, погляды аўтара на праблему развіцця, 
напэўна, зразумелыя. Мы абазначылі маральныя і 
палітычныя аспекты эканомікі, што ў апошнія Гады 
праявіліся больш яскрава. Эканамісты левага кірунку 
часта заклікаюць да высокіх маральных прынцыпаў. 
Ад эканамістаў правага кірунку ўсё часцей гучыць 
тэзіс пра маральныя выгады хцівасці. На абарону 
гэтага тэзіса выступаюць эканамісты аўстрыйскай 
школы, і такія новыя праварадыкальныя палітыкі, як 
Маргарэт Тэтчэр. Найбольш шчыра гэтая пазіцыя 
абараняецца ў папулярным фільме Майкла Дугласа 
"Уол Стрыт". 
Які ж прынцып найбольш эфектыўны? Адзін 

прынцып — выкарыстанне прыроднай схільнасці 
чалавека да хцівасці, каб максімізаваць рост, пра што 
пісаў Эдам Сміт два стагоддзі таму (гл. у раздзеле 5 
часткі 1 кнігі). Другая альтэрнатыва — 
цэнтралізаванае кіраванне эканомікай у краінах, якія 
развіваюцца, што здзейсніла б агульнае планавае 
пераразмеркаванне багаццяў на карысць бедных. Але 
ці магчыма, каб бедныя сталі багатымі, калі багатых 
робяць беднымі? 



470 Сшытак чацверты 

Якое б ні было ваша асабістае меркаванне, да 
праблемы трэба надыходзіць з маральнай ацэнкай, 
бо, пакуль мы спрачаемся, мільёны паміраюць з 
голаду. Калі вы намерыліся трымацца прынцыпаў 
высокай маралі, можна вярнуцца да цытаты, з якой 
пачынаецца гэты раздзел. Аднак я рэкамендую вам 
прачытаць 17 наступных вершаў Пісання, з якога 
гэты эпіграф узяты. 

ВЫСНОВЫ 
1 Каб характарызаваць бедныя краіны свету, 

ужываюць шмат розных тэрмінаў. Незалежна ад 
тэрміналогіі бедныя краіны — гэта краіны з нізкім 
ВГП на душу насельніцтва. 

2 Ровень жыцця вызначаецца не толькі даходам 
на аднаго чалавека. Ён улучае іншыя складнікі, 
важныя для якасці жыцця, напрыклад ахову здароўя 
і адукаванасць. 

3 Эканоміка развіцця — дыскусійная праблема. 
Стрыжнявое пытанне — ці можна лічыць 
аднолькавымі прынцыпы развіцця эканомікі бедных 
і багатых краінаў. 

4 У эканоміцы развіцця найбольш дыскутуюцца 
пытанні: першапраходцы і наступнікі; збалансаваны 
і незбалансаваны рост; дваістая эканоміка; 
эканамічны рост, гандаль і пратэкцыянізм; аналіз 
выдаткаў і выгадаў. 

5 Тэмы, якія патрабуюць спецыяльнага 
даследвання: рост насельніцтва; экспартная 
залежнасць і працэнтныя стаўкі; картэлізацыя; 
сельская гаспадарка і (вельмі важная тэма) 
адпаведны ровень тэхналогіяў. 

6 Вылучаюць чатыры фактары развіцця: людскія 
рэсурсы; прыродныя рэсурсы; капіталаўтварэнне; 
тэхналогія. 

7 Палітыка міжнародных арганізацыяў, 
напрыклад Сусветнага банка, у дачыненні да 
краінаў, якія развіваюцца, непаслядоўная. 

8 Сусветны крызіс запазычанасці тоіць пагрозу 
разбурэння эканомікі як даўжнікоў, так і 
крэдытораў. 

9 Зваротныя трансферты — гэта грошы, якія 
краіны Трэцяга Свету накіроўваюць краінам 
Першага Свету, а не наадварот. 

10 Толькі ў гэтым раздзеле эканамічнай навукі 
так яскрава выяўляюцца маральныя і палітычныя 
аспекты. 

Пытанні 
1 Што азначае выраз "краіна, якая развіваецца"?  
2 Прывядзіце аргументы на карысць таго, што 
эканоміка краінаў, якія развіваюцца, — спецыяльны 
раздзел эканамічнай павукі. 
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3 Якія фактары вы лічыце найважнейшымі ў 
дапамозе краінам, якія развіваюцца? 

4 "Гандаль — не дапамога". Дайце ацэнку гэтаму 
тэзісу з гледзішча стымулаў развіцця. 

5 Прааналізуйце прычыны хуткага эканамічнага 
развіцця адной з новых індустрыяльных краінаў 
свету. 

6 Абмяркуйце значнасць фактараў навакольнага 
асяроддзя для эканомікі развіцця. 

7 Што азначае сусветны крызіс запазычанасці і як 
з яго можна выйсці? 

8 Якім чынам рэформы аграрнай палітыкі ў 
развітых краінах маглі 6 паскорыць развіццё бедных 
краінаў? 

9 На мал. 4.41 паказана, што змяненні ўмоваў 
гандлю былі неспрыяльныя як у дачыненні да 
індустрыяльна развітых краінаў, так і да краінаў, якія 
развіваюцца. На чыю карысць яны змяніліся? 

10 Што гаворыць прынцып параўнальных 
перавагаў пра эканоміку краінаў, якія развіваюцца? 

11 Якую ролю павніны адыгрываць міжнародныя 
арганізацыі, напрыклад Сусветны банк, у ЗНІЖЭННІ 
роўню беднасці ў свеце? 

12 "Праблема запазычанасці больш палітычная, 
чым фінансавая, і яе трэба развязваць з гэтай 
пазіцыі. Не падлікі міжнародных крэдытораў, а 
жыццё мільёнаў людзей, якія не ў стане вытрымаць 
заўсёдную пагрозу рэпрэсіўных мераў і беспрацоўя, 
што нясуць галечу і смерць, пастаўлены на карту". 

Кардынал Паўла Эварыста Арнс, архіепіскап. 
Сан-Паўлу, Бразілія. 1985. 

"Бедныя краіны не могуць аплачваць непасільныя 
сацыяльныя выдаткі і ахвяраваць правам на 
развіццё, якое застаецца для іх недасягальнай марай, 
тады як іншыя краіны купаюцца ў раскошы". 

Папа Ян Павел II.  
Багата. 1986. 

 
Дайце ацэнку гэтым заявам з гледзішча 

вызначэння палітычнага курсу на развязанне 
праблемы беднасці. 

Пытанні паводле інфармацыі А 
СПРАВАЗДАЧА ПРА ЧАЛАВЕЧАЕ 
РАЗВІЦЦЁ 

Наступны артыкул і дыяграма былі 
апублікаваныя ў газеце Financial Times у ліпені 1991 
г. Артыкул над назовам "Краіны, якія развіваюцца, 
выступілі з крытыкай пагарджання дабрабытам  
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іх грамадзянаў" быў напісаны Робэртам Маўтнерам 
(гл. таксама пытанні паводле інфармацыі ў раздзеле 
7 часткі 1 кнігі). 

Краіны, якія развіваюцца, маглі б зрабіць значна больш для 
фінансавання свайго развіцця, калі б толькі змянілі сістэму дзяржаўных 
выдаткаў згодна з рэкамендацыямі даклада ААН, надрукаванага ўчора. 

"Ёсць шмат прыкладаў загубленых рэсурсаў і страчаных 
магчымасцяў: рост ваенных выдаткаў, неэфектыўныя дзяржаўныя 
прадпрыемствы, шматлікія прэстыжныя праекты, уцечка капіталу і 
ўсёабдымная карупцыя", — адзначаецца ў справаздачы пра чалавечае 
развіццё за 1991 год. 

У публікацыі для Праграмы Развіцця ААН (UNPD) гаворыцца, што 50 
мільярдаў даляраў (29 мільярдаў фунтаў стэрлінгаў) для развязання 
праблемаў краінаў, якія развіваюцца, можна знайсці, пераразмеркаваўшы 
сродкі дзяржаўных бюджэтаў. 

Падкрэслена, што ў краінах, 
якія развіваюцца, больш за 25% 
ВНП траціцца праз дзяржаўныя 
бюджэты, але выдаткі на самыя 
прыярытэтныя сферы жыцця і 
дзейнасці людзей — базавая 
адукацыя, ахова здароўя, 
планаванне сям'і, субсідыі на 
харчаванне і сацыяльнае 
забеспячэнне — складаюць менш 
за 1/10 агульнай сумы 
дзяржаўных выдаткаў. 

Большую частку грошай на 
гэтыя патрэбы можна было б 
атрымаць за кошт скарачэння 
ваенных выдаткаў, што 
паглынаюць 5,5% ВНП краінаў, 
якія развіваюцца. У такіх краінах, 
як Ангола, Чад, Пакістан, Перу, 
Сірыя, Уганда і Заір, ваенныя 
выдаткі ўдвая перавышаюць 
выдаткі на ахову здароўя і 
адукацыю. 

У справаздачы, 
падрыхтаванай групай 
эканамістаў на чале з былым 
міністрам фінансаў і планавання 
спадаром Махбубамуль-Хакам, 
даецца крытыка прыярытэтаў у 
размеркаванні міжнароднай 
дапамогі. 

"Калі б толькі трэцяя частка 
сённяшняй дапамогі накіроўвалася на 
сацыяльныя патрэбы, то яна 
павялічылася б у чатыры разы", — 
гаворыцца ў справаздачы. Цяпер жа 
толькі 1/12 частка агульнай сумы 
афіцыйнай дапамогі на развіццё (ODA) 
накіроўваецца ў прыярытэтныя сферы. 
Гэта дэманструе вялікі патэнцыял для 
вызвалення большай 

 Паказнікі ў дужках падлічаныя згодна 
індэксам чалавечага развіцця 

Мал. 4.45 
Крыніца:  UNSP,  Справаздача пра 

чалавечае развіццё. 1991 г. 
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колькасці рэсурсаў на патрэбы гуманітарнага развіцця праз 
рэструктурызацыю бюджэтаў дапамогі. 

Калі грашовыя сродкі па праграмах дапамогі не скіроўваць 
беспасярэдне на чалавечае развіццё, яны самі туды шлях не знойдуць. 

Сённяшняе размеркаванне рэсурсаў вельмі зручнае для тых, хто мае 
ўладу, а міністры фінансаў краінаў, якія атрымліваюць дапамогу, вельмі 
неахвотна накіроўваюць грошы на сацыяльныя патрэбы, бо яны не даюць 
хуткага прыбытку. 

Краіны-донары павінны планаваць праграмы дапамогі не толькі з 
улікам звестак пра даходы, насельніцтва і беднасць, але і з улікам 
прагрэсу ў сацыяльным развіцці, які вымяраецца індэксам чалавечага 
развіцця. Гэты індэкс — больш дакладнае статыстычнае вымярэнне 
сацыяльна-эканамічнага прагрэсу, чым ВНП на душу насельніцтва. Ён 
улучае тры галоўныя паказнікі дабрабыту людзей: працягласць жыцця, 
адукаванасць сярод дарослага насельніцтва і пакупніцкую здольнасць, 
якая б забяспечвала годны ровень жыцця. 

У свеце можна знайсці шмат прыкладаў неадпаведнасці роўню 
даходаў роўню чалавечага развіцця, — гаворыцца ў справаздачы. 
Напрыклад, ровень адукаванасці сярод дарослага насельніцтва ў 
Саудаўскай Аравіі ніжэйшы, чым у Шры Ланка, хоць даход на душу 
насельніцтва ў Саудаўскай Аравіі ў 15 разоў перавышае адпаведны 
паказнік у Шры Ланка. Даход на душу насельніцтва ў Бразіліі ўдвая 
большы, чым у Ямайцы, але дзіцячая смяротнасць там у 4 разы 
вышэйшая. ЗША — больш багатая краіна, чым Канада, але працягласць 
жыцця і ровень адукаванасці ў ёй ніжэйшыя. 

Пры класіфікацыі 160 краінаў паводле індэкса іх чалавечага развіцця, 
даклад на першае месца ставіць Японію, следам ідуць Канада і Ісландыя. 

Вялікабрытанія займае 11-е месца, следам за Францыяй, а Нямеччына  
14-е месца. 

Але паводле "індэкса чалавечай свабоды" Японія займае толькі 15-е 
месца, як і Вялікабрытанія. 

Прачытайце матэрыял і разгледзьце наступныя 
пытанні. 
1. Якія галоўныя рэкамендацыі прапануе справаздача? 
2. Абмяркуйце праблемы, якія ўлічвае індэкс 
чалавечага развіцця. 
3. Ці лічыце вы, што замежная дапамога — 

найлепшы спосаб падтрымкі бедных краінаў? 

Пытанні паводле інфармацыі Б 

ЛЁС, ГОРШЫ, ЧЫМ ДОЎГ 
Наступны ўрывак з кнігі пра С'юзан Джордж 

"Лёс, горшы, чым доўг" апублікаваны выдавецтвам 
"Пелікан". Кніга прысвечана праблеме беднасці ў 
свеце і крызісу запазычанасці. Гэты ўрывак — 
пачатак апошняга раздзела кнігі. 

Філасофскае пасляслоўе 
Новая навуковая ідэя перамагае не ў выніку пераконвання апанентаў, 

якіх змушаюць убачыць яе ў новым святле. Так найчасцей адбываецца 
таму, што апаненты паміраюць і падрастае новае пакаленне, якое ўжо 
знаёмае з гэтай ідэяй. 

Макс  Планк 
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На папярэдніх старонках кнігі я імкнулася паказаць, што краіны 

Трэцяга Свету апынуліся ў цісках запазычанасці, бо пагадзіліся з 
мадэллю, прапанаванай Сусветным Банкам, МВФ і іншымі інстытуцыямі 
накшталт гэтых, і строга трымаліся яе. Крызіс запазычанасці — асабліва 
прыкрая, вострая і хранічная праява, прадказальны вынік эканамічных 
стратэгіяў, якія арыентаваліся на сусветны рынак больш, чым на 
мясцовыя патрэбы. Крызіс бачны на паверхні як разрыў карбункула, але 
яскрава сведчыць пра інфекцыю, з якой ён узнік. 

Пры ўсіх нармальных стандартах мы павінны цвёрда заявіць, што гэтая 
мадэль пацярпела крах, бо краіны, якія прынялі яе, пагразлі ў дрыгве, 
адкуль нямногія здолеюць выбрацца, што яна прынесла з сабой 
нязмерныя людскія пакуты. Але тыя, хто лічыць, што мае права навязваць 
сваю волю, цвердзяць, быццам краінам неабходна праводзіць тую ж 
палітыку, але яшчэ больш упарта, каб атрымаць новыя крэдыты і 
сяброўства ў міжнароднай супольнасці. Гэта тое самае, што 
рэкамендаваць цыяністы калій як проціяддзе мыш'яку. 

Пакуль я працавала над гэтай кнігай, мяне больш за ўсё інтрыгавала і 
турбавала відавочная нелагічнасць шытага белымі ніткамі кансэнсусу 
паміж цвярозым разлікам і пазіцыяй тых, хто іграў на сцэне "развіцця". 
Зараз даводзіцца браць гэтае слова ў двукоссе, бо яно ўжо бянтэжыць. 
Застаецца толькі здзіўляцца, што катастрофа, часткай якой стаў крызіс 
запазычанасці, яшчэ не абудзіла ўсеагульнага страху і пошукаў тэорыяў, 
якія б падказалі выйсце з гэтага становішча. Я не ведаю, як спрыяць 
разбурэнню догмаў і аблудных настрояў розўму. Аднак перакананая, што 
мільёны беднякоў заплоцяць за адсутнасць тэарэтычнай рэвалюцыі. 

У фізічных і прыродазнаўчых навуках погляды мяняюцца, бо ў іх ёсць 
крытэры, з якімі, як правіла, пагаджаюцца для абгрунтавання, доказу 
навуковых 
тэзісаў. Вучоныя даследуюць прыроду ў пэўных рамках — часта іх 
называюць парадыгмамі — яны не канчаткова непарушныя, а прызнаюцца 
датуль, пакуль могуць тлумачыць большую колькасць феноменаў, чым 
якая іншая парадыгма. Навуковая ісціна можа і не быць вечная, але 
.некаторы час яна спраўджваецца або не спраўджваецца, назіранні 
пацвярджаюць або не пацвярджаюць яе. Кожная 
навука павінна ўдасканальваць сродкі прызнання памылак і іх 
выпраўлення, інакш яна ўжо не будзе навукай і ператворыцца ў забаву, як 
астралогія, ці будзе цалкам адкінутая, як алхімія.  

Макс Планк, які цытуецца на пачатку майго пасляслоўя, упэўнены, 
што новыя навуковыя парадыгмы возьмуць верх, але песімістычны таму, 
што станецца гэта, мабыць, толькі пасля скону абструкцыяністаў. 
Маладыя вучоныя з бліскучай, неартадаксальнай і часта непрымальнай 
інтуіцыяй цяжка пераносяць чаканне — калі яны насампраўдзе мусяць 
чакаць — адыходу апошніх кансерватараў, але калі іх гіпотэзы 
пацвердзяцца эксперыментальна і растлумачаць большую колькасць 
феноменаў, чым старыя, то ўрэшце яны перамогуць. 

Мэта "развіцця", напэўна, — рацыянальная дзейнасць, а таму ці 
можам мы спадзявацца на падобную рэвалюцыю ў разуменні праблемаў 
голаду і беднасці? Я б хацела верыць, што можам. Аднак я баюся, што 
асноўная маса тэарэтыкаў і практыкаў "развіцця", адрозна ад вучоных, 
пакуль яшчэ не можа ці не хоча вызначаць крытэры для прызнання, 
выпраўлення і пазбягання памылак. З гэтай прычыны тэорыя развіцця 
набліжаецца да астралогіі, а не да астраноміі. 
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 Вучоныя звычайна не давяраючы Сваім мадэлям і разлічваюць на іх 
толькі тады, калі яны вытрымліваюць праверку скрупулёзнымі назіраннямі. 
Тэарэтыкі "развіцця" павінны быць навучаныя правяраць свае мадэлі, назіраючы за 
тым, як яны ўплываюць на людзей, бо дабрабыт людзей, паводле тэорыі, ёсць мэта 
"развіцця". "Людзі" ў гэтым кантэксце — не багатая, сытая эліта, а бедная і 
галодная маса, пільныя патрэбы якой цяпер не задавальняюцца. Калі панавальная 
мадэль развіцця, ці парадыгма, практыкавалася дзесяцігоддзямі і не толькі не 
здолела і аслабіць прыгнечанасць і пакуты людзей, а яшчэ больш узмацніла іх, 
то яна выспела для рэвалюцыі. 
 

1. У чым, на думку пра Джордж, прычыны крызісу 
запазычанасці? 
2. Ці прыводзіць аўтар артыкула аргументы на 

карысць рознага стаўлення да эканомікі краінаў, якія 
развіваюцца, і эканомікі развітых краінаў? 

3. Апішыце сусветны крызіс запазычанасці.  
Пасля таго, як вы прачытаеце ўрывак з кнігі 

С'юзан Джордж, яшчэ раз уважліва прачытайце 
ўрывак з працы Кейнса. Паспрабуйце адказаць на 
наступныя пытанні:      

4. Чым адрозніваюцца навуковы метад і 
эканамічны метад? 

5. Што гаворыцца ў абодвух урыўках пра 
выкарыстанне парадыгмаў ў" эканоміцы? 

6. Кейнс у сваёй працы разважае пра "сілу буйных 
прадпрымальнікаў". Ці не яна — прычына 
пагаршэння становішча самых бедных краінаў? Або, 
як лічаць Кейнс і С'юзан Джордж, мы не разумеем 
сутнасці праблемы? 

7. Якія мадэлі развіцця альтэрнатыўныя тым, што 
прапануюць Сусветны банк і МВФ? 

Раздзел 20 

РАДЫКАЛЬНАЯ ПАЛІТЫЧНАЯ 
ЭКАНОМІЯ 

Камуністы лічаць ніжэй сваёй годнасці хаваць свае 
погляды і мэты. Яны адкрыта заяўляюць, што іх 
мэты могуць быць дасягнутыя шляхам гвалтоўнага 
зрынання ўсяго існага грамадскага ладу. Няхай 
панавальныя класы дрыжаць перад камуністычнай 
рэвалюцыяй. Пралетарам няма чаго ў ёй губляць, 
акрамя сваіх ланцугоў. Заваююць жа яны ўвесь свет. 
Пралетары ўсіх краінаў, яднайцеся! 

 
Карл Маркс і Фрыдрых Энгельс 

Эканоміка — гэта прадмет, які не вельмі ўважае чыё-
небудзь жаданні. 

Нікіта Хрушчоў 
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ШТО ЁСЦЬ ПАЛІТЫЧНАЯ ЭКАНОМІЯ 

УВОДЗІНЫ 
Мы прааналізавалі мноства поглядаў (кейнсаўскі, 

неакласічны і г. д.), але ўсе яны належалі да 
асноўнага кірунку эканамічнай тэорыі. У гэтым 
раздзеле мы абмяркуем супрацьлеглы кірунак, калі 
погляды падпарадкоўваюцца светапогляду. 
У раздзеле 1 часткі 1 кнігі мы далі такое азначэнне 

эканамічнай тэорыі: 
Гуманітарная навука, якая вывучае сувязі паміж 

абмежаванымі рэсурсамі і рознымі карыстальнікамі, 
што канкуруюць у попыце на гэтыя рэсурсы. 
Бальшыня сучасных эканамістаў надае 

абмежаванасці і выбару рэсурсаў жыццёва важнае 
значэнне. Аднак ёсць група "радыкальных" 
эканамістаў, якія імкнуцца адрадзіць класічную 
канцэпцыю "палітычнай эканоміі". Яны не адлучаюць 
эканоміку ад больш шырокага аналізу ўсяго 
грамадства. Размеркаванне рэсурсаў паміж 
канкурэнтнымі карыстальнікамі для іх цікавае, але 
яно — толькі нязначная частка больш шырокай 
эканамічнай і сацыяльнай дынамікі, якая фармуе 
эвалюцыю грамадстваў. Найбольшае значэнне для 
тэарэтыка палітэканоміі мае аналіз улады і яе 
ўзаемадзеяння з палітычнай, сацыяльнай і 
эканамічнай сферамі жыцця. 
Тэрмін "радыкал" ужываюць у дачыненні да 

выразнікаў розных палітычных адценняў (гл. таксама 
пра "аўстрыйскую школу" ў раздзеле 27 часткі 1 
кнігі). Але тэрмін "тэарэтык радыкальнай палітычнай 
эканоміі" звычайна ўжываюць да аўтараў, якія 
выказваюць апазіцыю капіталізму. Безумоўна, групы 
радыкальных эканамістаў неаднародныя; ёсць шмат 
плыняў-разнавіднасцяў сацыялістычнага кшталту, на 
якія паўплывалі рэлігія, вялікія мысляры, 
рэвалюцыянеры, а таксама досвед многіх палітычных 
рухаў да і пасля працы Карла Маркса (гл. далей у 
гэтым раздзеле). Мы дадзім толькі невялікую 
замалёўку, але зацікаўлены чытач зразумее, што гэта 
— далёка не поўная карціна. 

РАДЫКАЛЬНАЯ МЕТАДАЛОГІЯ 
У раздзеле 1 часткі 1 кнігі мы гаварылі, што 

эканамічная навука характарызуецца 
супярэчнасцямі. Эканамістам асноўнага кірунку (г. 
зн. неакейнсіянскай і розных найноўшых варыянтаў 
неакласічнай школы) падаецца, што спрэчкі паміж 
экспертамі-практыкамі датычаць чыста тэхнічных 
пытанняў. Радыкальныя эканамісты, наадварот, 
абавязкова адрозніваюць філасофскія і ідэалагічныя 
пазіцыі. 
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Для радыкальных эканамістаў эканамічная тэорыя 
асноўнага кірунку ў лепшым выпадку павярхоўная, а ў 
горшым — сафістычная форма прапаганды, якая 
спрабуе адкінуць ідэалагічнае напаўненне і  ўтойвае 
сапраўдную прыроду сацыяльных дачыненняў у 
капіталістычным грамадстве. 
Эканамісты асноўнага кірунку акцэнтуюць, што 

эмпірычныя даследванні — метад урэгулявання 
спрэчак. Радыкальныя палітэканомы таксама 
абагульняюць эмпірычныя звесткі, але для іх наіўна 
думаць, быццам яны забяспечаць нейтральныя і 
аб'ектыўныя спосабы адрознення паміж "слушнымі" і 
"няслушнымі" тэорыямі. 

Гэта не азначае, што тэарэтыкі радыкальнай 
палітэканоміі лічаць усе тэорыі аднолькава 
карыснымі або самую карыснасць чымсьці спрэчным. 
Яны хутчэй трымаюцца думкі, што бальшыні 
"фактаў" можна даць розную інтэрпрэтацыю згодна з 
тэорыяй, якая прыкладаецца да іх. Яны не толькі 
ставяць пад сумнеў філасофскія асновы 
пазітыўнага/нарматыўнага адрознення, але 
прызнаюць: калі нават з гэтым пагадзіцца, то на 
практыцы пазітыўныя і нарматыўныя аспекты 
неразвязальныя. 
Метадалагічная пазіцыя тэарэтыкаў радыкальнай 

палітэканоміі, такім чынам, рэзка кантрастуе з 
пазітыўным/нарматыўным адрозненнем, якое заўсёды 
падкрэсліваюць у падручніках па эканамічнай тэорыі, 
напрыклад у знакамітай працы Ліпсэта "Пазітыўная 
эканоміка". 

Нягледзячы на некаторыя змены ў пазіцыях, 
эканамісты асноўнага кірунку не знаходзяць у 
радыкальнай палітычнай эканоміі спосабаў 
распазнавання "пшаніцы" і "саломы". Тым не менш 
многія эканамісты асноўнага кірунку згодныя з такімі 
тэзісамі: 

а) Як бы ні тлумачылі беспрацоўе, гэта заўсёды — 
пытанне маралі. 
б) Як бы ні вызначалі "канчатковыя тавары" (ў 

вымярэнні 
нацыянальнага даходу), гэта часта — адвольная 
ацэнка (гл. у раздзеле 7 часткі 1 кнігі). 
в) Людзі могуць па-рознаму рэагаваць на ўвядзенне 

пэўнай стаўкі падатку, але заўсёды — адпаведна 
сваім уяўленням пра яе правамернасць. 

г) Палітыка даходаў можа "працаваць", але пры 
ўмове дастатковага кансэнсусу. 

ПАЗІЦЫІ АСНОЎНАГА 
РАДЫКАЛЬНАГА КІРУНКАЎ 

Згодна з сваёй метадалогіяй тэарэтыкі 
радыкальнай палітычнай эканоміі вызнаюць, што 
школы эканамічнай думкі грунтуюцца на глыбокім, 
але неўсвядомленым успрыманні прыроды людзей і 
грамадстваў, у якіх яны жывуць. 
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У гэтым няма нічога новага. На працягу стагоддзяў 
людзі разважалі пра эканамічнае грамадства толькі 
праз прызму рэлігіі. Эканамічны рацыяналізм не меў 
першараднага значэння, і Эдам Сміт быў прафесарам 
філасофіі маралі. 
Сёння, аднак, эканамічныя тэорыі і парады 

эканамістаў асноўнага кірунку зыходзяць з таго, што 
сталая матывацыя для людзей — толькі асабістая 
матэрыяльная ўзнагарода. Гэтае меркаванне потым 
было дапоўненае ліберальнымі прынцыпамі 
асабістых свабодаў і правоў (у тым ліку правам на 
прыватную ўласнасць), каб пабудаваць эканамічную 
тэорыю, якая абгрунтуе "доказы" дабрачыннасцяў 
свабоднай рынкавай канкурэнцыі. 
Такім чынам, эканоміка асноўнага кірунку 

прапануе такое бачанне капіталістычнага 
грамадства, дзе індывідам, якія ўсведамляюць свае 
асабістыя інтарэсы лепш за іншых, дазволена 
свабодна афармляць узаемавыгадныя здзелкі. 
Канчатковы вынік усіх гэтых мільёнаў здзелак есць 
раўнавага, якая адлюстроўвае выбар саміх індывідаў. 
Праз асабісты інтарэс і гульню рынкавых сілаў 

кожны можа быць лепшы за іншых, і прычым, 
наколькі гэта магчыма, не парушаючы нічыіх правоў 
на ўласнасць. 
Гэтае "неакласічнае" бачанне можна падсумаваць 
так: 

Нястача   ® Выбар   ® Гармонія 
(Гл. таксама Сшытак чацверты ў частцы 1 кнігі.) 
 
Бачанне ж радыкальных тэарэтыкаў палітычнай 

эканоміі часткова адрозніваецца ад бачання 
тэарэтыкаў неакласічнай эканоміі. Яны не 
прызнаюць, што капіталізм — гэта павольнае 
функцыянаванне рынкаў, каб задаволіць "богам 
дадзеныя" і індывідуальныя патрэбы. Яны 
сцвярджаюць, што няслушна характарызаваць 
сучасны капіталізм як мора дасканалай канкурэнцыі, 
якую то тут то там парушаюць некалькі выпадковых 
кругазваротаў манаполіі. 

ПОСТКЕЙНСІЯНСКАЯ ЭКАНОМІКА 

Гэты тэрмін звычайна дастасоўваюць да вялікай 
групы эканамістаў, паводле якіх неакласічная 
эканоміка памылковая і непрыдатная для аналізу 
сучаснай эканомікі. Ім, напрыклад, уяўляецца, што 
прыхільнікі неакласічнай школы няправільна 
трактуюць тэарэтычныя пасылкі Кейнса. 
Неакласічная тэорыя зводзіць аргументы Кейнса да 
неакейнсіянскіх тэзісаў, што ў неакласічным (з 
дасканалай канкурэнцыяй) свеце існуюць цэнавая 
неэластычнасць ці абмежаваныя эластычнасці 
попыту і прапановы. Так, у неакласічным сінтэзе, 
беспрацоўе паяўляецца, калі заработная плата 
ўсталёўваецца на роўні, вышэйшым за неабходны 
для 
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раўнавагі па рынку рабочай сілы. Але рэальную 
заработную плату можна зменшыць павелічэннем 
сукупнага попыту, і ў выніку адновіцца поўная 
занятасць. Посткейнсіянцы, наадварот, адводзяць 
пастулат, што эканоміка дасягае поўнай занятасці 
нават пры адсутнасці ўсталяванага памеру 
заработнай платы ці іншай цэнавай неэластычнасці. 
Як мы акрэслілі ў сшытку першым, 

посткейнсіянцы зазначаюць, што капіталістычная 
эканоміка прыстасоўваецца да змянення ўмоваў 
дзякуючы змяненню роўню эканамічнай актыўнасці. 
У неакласічным аналізе рэгуляванне цэнаў мяняе 

кампаненты нацыянальнага даходу, але не парушае 
поўнай занятасці. 
Посткейнсіянцы паглыбіліся ў тэхнічныя дыскусіі 

з эканамістамі-неакласікамі і паказалі галоўныя хібы 
неакласічнай тэорыі. Адрозна ад тэзіса Парэта пра 
раўнавагу поўнай занятасці посткейнсіянцы 
зважаюць на дынамічную нестабільнасць 
капіталістычнай эканомікі. Яны не вераць, што 
рынкавыя сілы забяспечваюць стабільнасць або што 
ў іх дзеянні ёсць нешта пажаданае. 
Многія посткейнсіянцы падзяляюць кейнсаўскае 

меркаванне наконт няўпэўненасці. Яны бачаць у 
дапушчэнні дасканалага ведання (ці вядомых 
магчымасцяў) яшчэ адну хібу асноўнага кірунку 
эканамічнай тэорыі (г. зн. неакласікі і неакласічнага 
сінтэзу). 
У адпаведных раўнавагах неакласічнай 

эканамічнай тэорыі праблема няўпэўненасці не 
паўстае. Але ў рэальным свеце, дзе ваганні роўню 
эканамічнай актыўнасці — вельмі частая з'ява, як і 
зменлівасць лёсу, няўпэўненасць — паўсюдная 
праблема. Адзін і той жа інвестыцыйны праект можа 
як узбагаціць прадпрымальніка, так і збядніць яго, 
залежна ад наступнага эканамічнага курсу. 
Сталыя ўзаемадачыненні зменных велічыняў у 

эканоміцы, якія прадугледжвае неакласічная тэорыя, 
не ліквідуюць няўпэўненасці, нестабільнасці. 
Да гэтага часта дадаюць, што плаўныя замены 

паміж таварамі і тэхнічнай прадукцыяй у адказ на 
змяненні параўнальных цэнаў — адна з памылак 
асноўнага кірунку эканомікі. 
З Кэмбрыджскага ўніверсітэта традыцыйна 

выходзілі выдатныя эканамісты, якія не нагаджаліся 
з звычайным апісаннем у падручніках цэнавага 
механізму як "цудоўнага кампутара", што эфектыўна 
ўраўнаважвае неабмежаваныя жаданні спажыўцоў і 
выкарыстанне абмежаваных рэсурсаў. Адна з такіх 
эканамістаў, Джоан Робінсан, напісала ў 
"Дапаможніку па посткейнсіянскай эканоміцы": 

"Тэзіс, што свабодная гульня рынкавых сілаў 
размяркоўвае абмежаваныя рэсурсы паміж 
альтэрнатыўнымі карыстальнікамі, 
непераканальны.  Кожны раз наяўныя запасы 
сродкаў вытворчасці больш ці менш спецыфічныя. 
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Аб'ём вытворчасці зніжаецца залежна ад попыту, 
але яго структура не вельмі паддаецца змяненням. 
Адаптацыя рэсурсаў да попыту можа адбыцца 
толькі ў працэсе інвеставання, але планы 
інвествання складаюцца ва ўмовах чаканняў наконт 
будучыні і рэдка калі цалкам выконваюцца, а 
значыць, яны намячаюцца з вялікай верагоднасцю 
памылкі". 

ЭВАЛЮЦЫЯ ГРАМАДСТВА 

Тэарэтыкі радыкальнай палітэканоміі не лічаць 
статычнымі "вечныя" раўнавагі, калі кожны "робіць 
тое, што яму належыць" (з улікам абставінаў). 
Замест гэтага яны робяць акцэнт на сацыяльнай 
эвалюцыі, пры якой "прырода чалавека" і сацыяльна-
эканамічныя інстытуцыі з іхнымі судачыненнямі 
няспынна мяняюцца. На іхную думку (больш 
Марксаву), дынаміку сацыяльнай эвалюцыі можна 
лепш растлумачыць і зразумець у кантэксце 
класавай барацьбы. 
Згодна з такім поглядам у цэнтры гісторыі 

чалавецтва — барацьба прыгнечаных класаў, якія 
ставяць мэту пазбавіцца ад эксплуатацыі з боку 
панавальных класаў. Гэтыя панавальныя класы, 
аднак, карыстаюцца сваёй уладай дзеля захавання 
грамадскага ладу, дзе дамінуюць іх асабістыя 
інтарэсы. Яны могуць зрабіць невялікія ўступкі, але 
толькі каб зменшыць незадаволенасць. Панавальныя 
класы ніколі добраахвотна не адмовяцца ад улады ў 
межах існага сацыяльнага ладу, пры якім яны 
экспрапрыююць эканамічны прыбытак у 
прыгнечанага класа. 
Бальшыня радыкальных эканамістаў 

перакапаныя, што яны працуюць па карысць 
прынцыпова новага сацыяльнага ладу, які будзе 
незраўнальна больш эгалітарны і, тым не менш, 
сапраўды вольны. Розніца ў матэрыяльным багацці і 
палітычнай уладзе будзе абмежаваная, людзі будуць 
вызваленыя ад панавання іншых людзей і здолеюць 
дасягнуць свайго сапраўднага патэнцыялу як 
прадстаўнікі людскога роду. 
Гэтыя разважанні няцяжка зняпраўдзіць як 

простую ўтапічную фантазію, якая складае частку 
радыкальнага светапогляду: нашы ўяўленні, а 
значыць, і стасункі абумоўлены існым сацыяльна-
эканамічным асяроддзем (якое вызначаецца 
панавальным "спосабам вытворчасці"). 
Радыкальная палітэканомія не сцвярджае, што 

паводзіны чалавека абумоўлены нязменнай 
"прыродай людзей"; яна настойвае, што ў сістэме, 
заснаванай на пагоні за капіталістычным 
прыбыткам, людзі "натуральна" прагныя і 
эгаістычныя, а ва ўмовах новага сацыяльнага ладу 
яны будуць "натуральна" зацікаўленыя ў стварэнні 
калектыўнага дабрабыту. 
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Такім чынам, прагны "рацыянальны эканамічны 
чалавек", ідэал асноўнага кірунку эканамічнай 
тэорыі (гл. у раздзеле 5 часткі 1 кнігі), на думку 
радыкальных эканамістаў, — прадукт капіталізму, а 
не проста недыскусійны, ненарматыўны зыходны 
пункт эканамічнага аналізу. 
Тэарэтыкаў радыкальнай палітэканоміі не 

задавальняе эканамічная сістэма, якая толькі 
зменшыць "жахі" капіталізму. Яны заяўляюць, што 
трэба зліквідаваць корань праблемаў. Тым самым 
яны падтрымліваюць палітычныя рухі 
"прыгнечанага класа", што выступаюць супраць 
самых асноваў нераўнапраўнага эканамічнага 
парадку, каб зруйнаваць першапрычыны ўлады 
панавальнага класа. Гэта не азначае, што ўсе 
радыкальныя тэарэтыкі заклікаюць да гвалтоўнай 
рэвалюцыі або салідарныя з рэжымамі, што ставяць 
сабе па службу апарат прыгнёту, каб захаваць 
таталітарную ўладу, якую яны называюць 
сацыялізмам. 
Адзін з вядомых брытанскіх сацыялістаў, Тоні 

Бэн, напісаў у "Аргументах на карысць сацыялізму": 
"Брытанскі сацыялізм ... (ёсць) ... сумесь тэорыі і 

практыкі, утвораная з намаганняў і думак многіх 
стагоддзяў; ён чэрпае натхненне з многіх крыніцаў і 
зводзіць іх усе да веры ў роўнасць і свабоду людзей, 
што павінны выявіцца ў дэмакратычных формах 
царквы, аб'яднанняў і парламента, якім будзе 
належаць уся ўлада". 
Усякі агляд сацыялізму быў бы няпоўны без 

вучэння Карла Маркса. Мы завершым гэты раздзел 
кароткім аглядам працы Маркса. Але варта 
памятаць, што разнавіднасцяў марксізму не менш, 
чым хрысціянскіх канфесіяў і сектаў. 

МАРКСАВА ЭКАНОМІКА 

УПЛЫЎ МАРКСА 

Карл Маркс (1818—1883) быў не толькі 
эканамістам. Яго паплечнік, сябар і фінансавы 
дабрадзей Фрыдрых Энгельс ахарактарызаваў працы 
Маркса як сінтэз нямецкай філасофіі, французскага 
сацыялізму і ангельскай палітэканоміі. Маркс быў 
высокаадукаваны чалавек. Ён і цяпер — самы 
ўплывовы з радыкальных палітычных мысляроў (і 
ўвогуле адзін з самых уплывовых мысляроў у свеце). 
Не ўсе тэарэтыкі радыкальнай палітычнай эканоміі 
лічаць сабе "марксістамі", але нямногія з іх не 
прызнаюць уплыву Марксавай тэорыі на іх погляды. 
Маркс стварыў, удасканаліў і пашырыў 

"светапогляд" радыкальнай палітычнай эканоміі. Мы 
не маем магчымасці падрабязна  
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даследваць глыбіню  і шырыню поглядаў чалавека, 
які быў не толькі эканамістам, але таксама — 
гісторыкам, філосафам, сацыёлагам і 
рэвалюцыянерам. Характэрная асаблівасць яго 
светапогляду — немагчымасць адлучыць эканоміку 
ад іншых ідэяў. 

СТАДЫІ ЭВАЛЮЦЫІ ГРАМАДСТВА 

Маркс азначыў чатыры стадыі эвалюцыі 
вытворчых стасункаў і грамадства: прымітыўны 
камунізм, рабства, феадалізм, капіталізм. Ён 
даказваў, што ў эпоху феадалізму прадукт працы 
экспрапрыюецца (феадаламі ў прыгонных сялянаў) 
праз складаную сацыяльную сістэму, заснаваную на 
ерархіі зямельнай уласнасці. 
У Заходняй Еўропе да сярэдзіны XIX ст. гэтая 

сістэма экспрапрыяцыі была зрынутая новым 
класам, што валодаў капіталам, і на змену ёй 
прыйшла сістэма, якая адпавядала інтарэсам гэтага 
класа, г. зн. капіталізм. Як феадалізм стварыў сваю 
ўласную ідэалогію, "абавязак" і "права ад бога", так і 
ідэалогія вялікіх ліберальных мысляроў, кшталту 
Эдама Сміта і Джона Ст'юарта Міла, была 
скарыстаная для апраўдання новага спосабу 
вытворчасці і новай сацыяльнай структуры. Як 
прыгонныя сяляне ўверылі, што іх лёс непазбежны і 
наканаваны богам, так і рабочыя не ўсведамлялі 
капіталістычнай эксплуатацыі. 
Маркс потым убачыў, што рабочыя пры 

капіталістычнай сістэме звычайна цікавяцца толькі 
сваімі асабістымі заробкамі, а не сістэмай заработнай 
платы як коранем іх эксплуатацыі. Каб штосьці 
змяніць, неабходна было адкрыць "законы руху 
капіталістычнага грамадства". Прычым — такія 
законы, каб рабочыя маглі ўсведаміць свае асабістыя 
інтарэсы і аб'яднацца дзеля іх. Рост класавай 
сведамасці памог бы рабочым арганізаваць 
рэвалюцыйнае разбурэнне капіталістычнага спосабу 
вытворчасці. Маркс сам быў прыхільнікам 
узброенай пралетарскай рэвалюцыі і актыўна 
ўдзельнічаў у арганізацыях, якія ствараліся, каб 
рыхтаваць і здзейсніць яе. Але трэба ўлічваць, што 
Марксава вучэнне арыентавалася па палітычную 
сітуацыю XIX ст., калі яшчэ не было перспектывы 
развіцця дэмакратычным шляхам. 

Камунізм усталяваўся б, калі б усе класы 
грамадства ператварыліся ў адзін клас пралетараў. У 
гэтым ідэальным грамадстве дзяржавы не існавала б 
і кожны чалавек мог бы рэалізаваць свае здольнасці, 
а атрымліваў бы згодна з сваімі патрэбамі. Гэтае 
ўтапічнае прадказанне Маркса ёсць стадыя 
эканамічнага развіцця, якая ідзе следам за 
капіталізмам і сацыялізмам. 
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ЭКСПЛУАТАЦЫЯ 

Ідэалогія ліберальных мысляроў акцэнтавала 
ўвагу на праве роўнасці перад законам. Маркс 
нагаджаўся, што рабочыя роўныя капіталістам у тым 
сэнсе, што яны могуць абменьваць сваю рабочую 
сілу на рынку адпаведна яе рынкавай вартасці. Яны 
могуць і не прымаць паслугаў работадаўца, які не 
заплоціць ім за гэтую вартасць. Для Маркса 
адметная рыса капіталізму тая, што рабочая сіла 
прадаецца па рынку працы дакладна гэтак жа, як і 
ўсякі нішы тавар, адрозна, напрыклад, ад уласнасці 
на раба ці феадальнага "абавязку" прыгоннага. 
Пры гэтай роўнасці ў абмене застаецца 

няроўнасць у вытворчасці. Калі рабочыя 
карыстаюцца сваёй свабодай і адмаўляюцца прадаць 
сваю рабочую сілу, то ў іх няма іншых сродкаў для 
існавання. Рабочыя не маюць доступу да сродкаў 
вытворчасці (капіталу). У горшым выпадку рабочыя 
могуць карыстацца сваёй свабодай, каб адмовіцца ад 
працы, пакуль не пачнуць галадаць, і ў гэтым сэнсе 
рабы роўныя сваім гаспадарам. Такім чынам, 
капіталістычная манаполія на сродкі вытворчасці 
спараджае найманае рабства. 
Зразумела, ствараючы прыбытак капіталістаў, 

рабочыя палічылі б за лепшае прадаваць прадукты 
сваёй працы, а не сваю рабочую сілу. Для Маркса 
абмен рабочай сілай, як і іншымі таварамі, што 
абменьваюцца праз рынкавыя здзелкі, зыходзіць з 
меркавання пра манаполію на сродкі вытворчасці, з 
аднаго боку, і клас найманых рабоў, з другога. 
Менавіта гэтыя сацыяльныя стасункі вызначаюць 
капіталізм як асаблівы спосаб вытворчасці, адрозны 
ад рабства і феадалізму. 
Такім чынам, катэгорыі аналізу, г. зн. прыбытак і 

заработная плата, што выкарыстоўваюць і 
эканамісты асноўнага кірунку (якіх Маркс пазваў 
буржуазнымі эканамістамі), паходзяць з сацыяльных 
стасункаў і падзелу капіталістычнага грамадства па 
класы, а метад аналізу, г. зн. індывідуалістычная 
максімізацыя на аснове асабістага выбару, ігнаруе 
гэтыя сацыяльныя рэаліі. У першым томе "Капіталу" 
(Das Kapital) Маркс пісаў: 

"Катэгорыі буржуазнай эканомікі складаюцца 
толькі з формаў падобнага тыпу. Гэтыя формы 
думкі сацыяльна правільныя, і таму яны 
аб'ектыўныя для стасункаў вытворчасці гэтага 
гістарычна абумоўленага спосабу грамадскай 
вытворчасці. Уся тайна тавараў, усё чарадзейства і 
некраманія, што акружаюць прадукты працы на 
базе вытворчасці тавараў, знікаюць як толькі мы 
пераходзім да іншых спосабаў вытворчасці". 
Паводле Маркса, рабочых не эксплуатуюць таму, 

што ім плоцяць менш рынкавай вартасці іх рабочай 
сілы, хоць гэта можа быць слушнае ў пэўных 
абставінах. Рабочыя роўныя ў абмене, але няроўныя 
ў доступе да сродкаў вытворчасці, 
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г. зн. "капіталу". Менавіта валоданне капіталам дае 
магчымасць капіталістам атрымліваць з рабочай сілы 
дадатковы прыбытак. Такім чынам, рабочых 
эксплуатуюць у тым сэнсе, што яны змушаныя 
прадаваць сваю рабочую сілу капіталісту. Гэта 
азначае, што нават калі б яны атрымлівалі поўную 
рынкавую вартасць сваёй працы ці крыху больш, яны 
ўсё роўна не атрымалі б усіх вынікаў сваёй працы. 
Каб зразумець гэты тэзіс, мы павінны разабрацца ў 
Марксавай тэорыі працоўнай вартасці. 

ТЭОРЫЯ ПРЫБЫТКОВАЙ ВАРТАСЦІ 

СПАЖЫВЕЦКАЯ 
ВАРТАСЦЬ  I 
МЕНАВАЯ ВАРТАСЦЬ 

Тэорыю прыбытковай вартасці Маркс развіў, 
грунтуючыся на тэорыі вартасці Сміта і Рыкарда. Так 
сама, як Сміт, ён азначыў розніцу паміж "спажывецкай 
вартасцю" і "менавай вартасцю"; каб рэч мела 
спажывецкую вартасць, яна павінна быць патрэбная, 
але самыя патрэбныя рэчы, такія, як паветра і вада, 
могуць не мець ці мець вельмі нязначную менавую 
вартасць і не могуць абменьвацца на іншыя рэчы, якія 
маюць менавую вартасць. Каб тавар меў менавую 
вартасць, ён павінны мець спажывецкую вартасць, 
пакуль не прыме грашовай формы, г. зн. не стане 
сродкам абмену. 
Паслядоўны набор менавых вартасцяў задавальняе 

шматлікія правілы эквівалентнага абмену, г. зн. калі А 
абменьваецца на В, то 2А павінны абменьвацца на 2В, 
калі А абменьваецца на В, а В абменьваецца на С, то 
А абменьваецца на С, і г. д. Фізічныя ўласцівасці 
тавару, такія, як вага, могуць задавальняць гэтым 
судачыненням, але агульнай уласцівасцю ўсіх тавараў 
Маркс лічыў тое, што яны — прадукт чалавечай 
працы. 

ШТО ВЫЗНАЧАЕ ВАРТАСЦІ? 

Так сама,, як Рыкарда, Маркс аналізаваў менавыя 
вартасці з гледзішча колькасці часу, неабходнага для 
вытворчасці тавараў. Але з гэтага не вынікае, што 
вартасць тавару павялічыцца, калі рабочы будзе 
працаваць больш павольна; таму менавая вартасць 
тавару вызначаецца колькасцю "грамадска 
неабходнай" працы для яго вытворчасці. Грамадска 
неабходны рабочы час — гэта час, неабходны для 
вытворчасці якога-небудзь тавару пры нармальных 
для пэўнага грамадства ўмовах вытворчасці, 
сярэдняй кваліфікацыі рабочага і найбольшай 
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інтэнсіўнасці ягоных намаганняў. Удасканаленні 
тэхналогіі вытворчасці тавару зменшаць яго менавую 
вартасць стасункова да іншых тавараў, на вытворчасць 
якіх час не зменіцца. Тавар, на вытворчасць якога пры 
наяўнай тэхналогіі неабходна ўдвая больш рабочага 
часу, чым на вытворчасць іншага тавару, будзе мець у 
два разы большую, чым гэты іншы, менавую вартасць. 

 Рабочая сіла пры капіталізме абменьваецца тым жа 
спосабам, як і ўсялякі іншы тавар, таму яна будзе мець 
спажывецкую вартасць для капіталіста. Маркс бачыў 
спажывецкую вартасць рабочай сілы ў тым, што яна 
стварае менавыя вартасці. Капіталіст не будзе траціць 
свае грошы, каб набыць фактары вытворчасці, калі яны 
не дадуць прадукцыі большай вартасці, чым вартасць 
інвеставанага капіталу. 
Марксава азначэнне капіталу ставіць у цэнтр увагі 

менавіта гэтае павелічэнне вартасці; такім чынам, грошы, 
тавары і фактарныя выдаткі лічацца капіталам, 
скарыстаным у гэтай самаўзрастальнай вартасці 
кругазвароту вытворчасці. Адсюль вынікае, што адзін (ці 
больш) фактар вытворчасці, набыты капіталістам, 
створыць у працэсе вытворчасці большую вартасць, чым 
ягоны кошт. Зыходзячы з тэорыі прыбытковай вартасці, 
толькі адзін з фактараў вытворчасці дадае больш 
рабочага часу, а значыць і вартасці, да аб'ёму вытворчасці, 
чым ён сам каштуе ў вымярэнні неабходнага для яго 
вытворчасці рабочага часу, — гэта рабочая сіла. 
Іншыя выдаткі, апрача выдаткаў на рабочую сілу, 

будуць улучаныя ў вартасць аб'ёму вытворчасці, бо яны 
патрабуюць рабочага часу на іх вытворчасць. 
Але калі б толькі рабочая сіла стварала вартасць, то 

іншыя фактары не дадалі б больш да вартасці 
прадукцыі, чым мінулая вартасць рабочага часу, 
неабходнага для яе вытворчасці. Наадварот, цана 
вытворчасці рабочай сілы, г. зн. рабочага часу, 
неабходнага для вытворчасці тавараў, што 
падтрымліваюць жыццё і здароўе рабочых, меншая, чым 
рабочы час, які рабочая сіла можа дадаць да вартасці 
аб'ёму вытворчасці. 
Напрыклад, фермер на працягу месяца стварае 

пэўную колькасць прадуктаў харчавання. Але на 
падтрыманне яго рабочай сілы патрабуецца колькасць 
гэтых прадуктаў, якую ён вырабляе за тыдзень. Значыць, 
згодна з тэорыяй прыбытковай вартасці, вартасць працы 
рабочага роўная аднаму тыдню рабочага часу, а вартасць 
аб'ёму прадукцыі, якую ён вырабіў, — месяцу рабочага 
часу. Такім чынам, рабочы атрымлівае ў форме заработнай 
платы вартасць, роўную аднаму тыдню рабочага часу, а 
капіталістычны фермер можа прадаць аб'ём прадукцыі, 
роўны аднаму месяцу рабочага часу. Норма 
эксплуатацыі рабочага ёсць стасунак "лішку працы" да 
неабходнай працы, г. зн. — 3:1. 
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КАПІТАЛІСТЫЧНЫЯ КРЫЗІСЫ 

Недастатковае спажыванне 
Маркс характарызаваў капіталістычную 

вытворчасць як анархічную, маючы па ўвазе, што 
розныя кампаненты сістэмы выпадковыя. Агульныя 
крызісы капіталістычнай сістэмы адбываюцца з 
прычыны ўзаемазалежнасці гэтых кампанентаў. 
Напрыклад, Маркс карыстаўся тэрмінам 
"недастатковае спажыванне", калі колькасць грошай 
у абарачэнні стрымлівае падзенне вытворчасці. Калі 
з якой-небудзь прычыны (вялікія змяненні попыту, 
замежная канкурэнцыя ці парушэнні ў фінансава-
крэдытнай сістэме) рабочыя і капіталісты не 
атрымліваюць рэгулярнага грашовага даходу, то іх 
грашовыя выдаткі рэзка змяншаюцца. Калі гэтая 
тэндэнцыя ахопіць усю эканамічную сістэму, 
здарыцца крызіс; ён будзе выкліканы недастатковым 
спажываннем, г. зн. зніжэннем пакупніцкай 
здольнасці, а значыць, і попыту па тавары (гл. 
таксама раздзел 3 пра кейнсаўскую эканоміку). 

Канцэнтрацыя капіталу 
Важная тэма Марксавага аналізу — 

"канкурэнтнае назапашванне капіталу". Капіталісты 
канкуруюць паміж сабой у працэсе назапашвання 
капіталу і выкарыстання працазберагальных 
тэхналогіяў. Усе капіталісты імкнуцца абараніць 
сябе ад канкурэнтаў праз скарачэнне выдаткаў 
вытворчасці. Назапашванне капіталу скарачае 
выдаткі капіталіста дзякуючы змяншэнню рабочага 
часу, неабходнага для вытворчасці тавараў. Калі 
кожны капіталіст укараняе больш капіталаёмістую 
тэхналогію, грамадска неабходны рабочы час на 
вытворчасць тавараў змяншаецца. Вартасць тавару 
надае, як і прыбыткі капіталістаў. Дробныя 
капіталісты не вытрымліваюць канкурэнцыі з боку 
тых капіталістаў, якія назапасілі больш капіталу ці 
ўкаранілі больш прагрэсіўную працазберагальную 
тэхналогію. Кантроль пад капіталамі канцэнтруецца 
ў руках нямногіх, адбываецца цэнтралізацыя 
капіталу, дзейнічае правіла "назапашванне або 
смерць". 

Беспрацоўе 
Маркс даводзіў, што ўстойлівая тэндэнцыя да 

канкурэнцыі адхіляе працу ад працэсу вытворчасці і 
абумоўлівае сталае беспрацоўе. 
З пашырэннем аб'ёму вытворчасці павышаецца 

агульны ровень занятасці, але нават і тады 
капіталістычная канкурэнцыя і назапашванне 
капіталу прывядуць да беспрацоўя ў многіх рэгіёнах 
і галінах прамысловасці. Рабочыя ў дэпрэсіўных 
рэгіёнах ці з нізкай кваліфікацыяй стануць "лішняй" 
рабочай сілай. Маркс пазваў гэтых людзей 



Праблемы і палітыка 487 

"рэзервовай індустрыяльнай арміяй беспрацоўных". 
У гэтай арміі будзе пашырацца ядро сталых 
беспрацоўных, якім наканаваны беднасць і галеча. 

Рэвалюцыя 
Маркс спадзяваўся, што з паглыбленнем галечы і 

няздольнасці капіталістычнага спосабу вытворчасці 
матэрыяльна забяспечыць рабочых будзе развівацца 
класавая самасведамасць рабочага класа 
("пралетарыяту"), нават тых рабочых, чыё 
матэрыяльнае становішча палепшылася ў выніку 
развіцця капіталістычнага спосабу вытворчасці. Калі 
пралетарыят усведаміць свае класавыя інтарэсы, ён 
скарыстае сваю палітычную і эканамічную моц, 
якую капіталізм незнарок даў яму шляхам 
канцэнтрацыі рабочых у месцах масавай 
вытворчасці. Рэвалюцыя абрушыць капіталістычны 
лад і заменіць яго "дыктатурай пралетарыяту". 
Вытворчыя сілы, якія развіваліся дзякуючы 
капіталістычнаму назапашванню, будуць 
"нацыяналізаваныя" і сканцэнтраваныя, каб 
забяспечыць дабрабыт усіх. 

МАРКСАЎ " ЗАКОН" ТЭНДЭНЦЫІ 
НОРМЫ ПРЫБЫТКУ ДА ЗНІЖЭННЯ 

Паводле Марксавай тэорыі, "анархія" 
капіталістычнай вытворчасці стварае магчымасць 
для крызісаў, а закон тэндэнцыі нормы прыбытку да 
зніжэння робіць іх непазбежнымі. Гэтая тэндэнцыя 
грунтуецца па Марксавым тэзісе, што толькі рабочая 
сіла стварае вартасць і што ў працэсе вытворчасці 
пашыраецца выкарыстанне капіталаёмістых 
тэхналогіяў. 
Капітал, які капіталіст павінны авансаваць у 

вытворчасць, падзяляюць на дзве часткі. Адна частка 
ідзе на куплю будынкаў, машынаў і сыравіны. Гэтую 
частку Маркс назваў "сталым капіталам", бо, хоць 
ягоную вартасць (г.зн. затрачаны раней рабочы час, 
неабходны для яго вытворчасці) можна лічыць 
часткай вартасці капіталістычнага аб'ёму 
вытворчасці, яна застаецца нязменнай у працэсе 
вытворчасці. I наадварот, другая частка авансаванага 
капіталу павінна быць патрачаная на неабходны 
рабочы час для запланаванай вытворчасці тавараў. 
Толькі гэтая частка дае прыбытковую вартасць. 
Маркс назваў яе "зменным капіталам", бо яго 
вартасць мяняецца, таму што ён дадае большую 
вартасць да агульнага аб'ёму вытворчасці, чым 
выдаткоўвае на яе. 
Стасунак сталага капіталу і рабочага часу 

павялічваецца праз назапашванне капіталу, таму 
вартасць сталага капіталу, які павінны быць 
авансаваны капіталістам, расце прапарцыйна 
вартасці зменнага капіталу, які павінны быць 
авансаваны. Гэты стасунак вартасці сталага 
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капіталу да вартасці зменнага капіталу Маркс пазваў 
"арганічнай будовай" капіталу. Калі рабочы час, 
неабходны для вытворчасці сталага капіталу, рэзка 
змяншаецца, то вартасць кожнай адзінкі сталага 
капіталу таксама зменшыцца. Гэта можа запаволіць 
рост арганічнай будовы капіталу, нават калі тэхнічны 
стасунак сталага і зменнага капіталу вырас. Поруч з 
тым рабочы час, неабходны для вытворчасці тавараў 
дзеля падтрымання рабочай сілы, таксама зменшыцца. 
Такім чынам, нягледзячы на адсутнасць лагічнай 
выразнасці, можна чакаць, што ў пэўныя перыяды 
арганічная будова капіталу значна вырасце. 
А таму, што толькі зменны капітал стварае 

прыбытковую вартасць, рост арганічнай будовы 
капіталу знізіць прыбыткі капіталістаў параўнальна з 
агульнай колькасцю авансаванага капіталу, г. зн. 
норма прыбытку знізіцца. Некаторыя фактары, 
напрыклад больш танная сыравіна, якая 
экспартуецца з каланіяльных краінаў ці вытворцаў 
Трэцяга Свету, можа кампенсаваць зніжэнне нормы 
прыбытку. 
Гэтага можна дамагчыся павышэннем нормы 

эксплуатацыі. Але зніжэнне рэальнай ці намінальнай 
заработнай платы можа выклікаць незадаволенасць 
рабочых. 
Арганічная будова капіталу можа расці бясконца, 

калі ўсе працэсы цалкам аўтаматызаваныя. 
Карацей, нават калі бальшыня праблемаў 

вытворчасці будзе развязаная і прыбыткі будуць 
высокія, паўтарэнне крызісаў з прычыны зніжэння 
прыбыткаў непазбежнае. I тады, прадракаў Маркс, пад 
час аднаго з такіх перыядычных крызісаў 
пралетарыят паднімецца на рэвалюцыю. 

КРЫТЫКА МАРКСАВАГА АНАЛІЗУ 
ПРАБЛЕМЫ ТЭОРЫІ 
ПРЫБЫТКОВАЙ ВАРТАСЦІ 

Многія прыхільнікі Маркса з левага палітычнага 
спектра не пагаджаюцца з гэтымі аспектамі яго 
аналізу. 
Джоан Робінсан так пракаментавала няслушны, па 

яе думку, тэзіс Маркса пра ўзрастанне беднасці і 
галечы пралетарыяту, які ўвянчаны лозунгам: 
"Пралетары ўсіх краінаў, яднайцеся, вам няма чаго 
губляць, апрача сваіх ланцугоў!.." 

"Вам няма чаго губляць апрача перспектывы купіць 
загарадны домік і аўтамабіль!" — не стаў бы лозунгам 
рэвалюцыйнага руху". 
Аднак у той жа працы яна гаворыць: 
"... Ніводнае сутнаснае палажэнне ў аргументах 

Маркса не вынікае з яго тэорыі працоўнай вартасці". 



Праблемы і палітыка              489 

Посткейнсіянцы, у тым ліку Джоан Робінсан, 
растлумачваюць: калі б высновай Марксавага 
аналізу быў тэзіс, што прыбытак ёсць вынік 
эксплуатацыі рабочых капіталістамі, якія валодаюць 
сродкамі вытворчасці, да яе можна было прыйсці, не 
спасылаючыся на працоўную вартасць або 
канцэпцыю прыбытковай вартасці. 
Недарэчнасць дастасавання тэорыі працоўнай 

вартасці да аналізу капіталістычнай эксплуатацыі — 
прадмет гарачых спрэчак марксістаў. Крытыкі 
Маркса, якія не належаць да левага палітычнага 
спектра, ідуць яшчэ далей; напрыклад, Поль А. 
Сэмуэльсан у "Эканоміксе" (Economics) сказаў: 

"Ядро нутраной логікі Марксавай эканомікі 
раскалолася". 

ПРАБЛЕМА ТРАСФАРМАЦЫІ 

Пад найбольшую крытыку ў Марксавым аналізе 
падпадае "праблема трансфармацыі" — палажэнне, 
што вартасці рабочага часу ператвараюцца ў 
рынкавыя цэны. Тут узнікае лагічная неадпаведнасць 
паміж сцверджаннем, што канкурэнцыя на пэўным 
рынку рабочай сілы будзе паступова выраўноўваць 
норму эксплуатацыі на ўсіх рынках рабочай сілы, і 
сцверджаннем, што дзякуючы канкурэнцыі норма 
прыбытку ў эканоміцы таксама выраўноўваецца. 
Толькі зменны капітал можа стварыць вартасць, 
таму, калі норма эксплуатацыі (г. зн. стасунак 
лішняй да неабходнай працы) сталая ва ўсёй 
эканоміцы, то норма прыбытку не будзе сталая, г. зн. 
норма прыбытку будзе ніжэйшая ў тых галінах, дзе 
сталы капітал складае большую долю ўсяго 
авансаванага капіталу, і вышэйшая ў тых галінах, дзе 
сталы капітал складае меншую долю ўсяго 
авансаванага капіталу. 
Важнасць праблемы трансфармацыі спрэчная. 

Дзеля справядлівасці нагадаем чытачам, што 
праблемы з логікай ёсць і ў асноўным кірунку 
эканамічнай тэорыі (гл. дыскусію пра пераключэнне 
ў раздзеле 23 часткі 1 кнігі, напрыклад). Тыя, хто 
знаёмы з Марксавым арыгінальным аналізам, 
падкрэсліваюць, што сіла глыбокіх перакананняў 
Маркса значыць больш, чым "алгебраічныя" рэбусы, 
якія чакаюць свайго разгадвання. Можна 
аргументавань, што вывучэнне матэматычных 
мадэляў рынкавых абменаў, як характэрна для 
асноўнага кірунку эканомікі, засланяе прыроду 
сацыяльных стасункаў, выяўленую Марксам. 
Напрыклад, Бэн Файн у "Капітале Маркса" напісаў: 

"Рынкавыя цэны змяняюцца з прычыны розных 
судачыненняў капіталу працы, нястачы 
прафесійных навыкаў, манаполіяў і густаў. Уплыў 
гэтых фактараў — найпершая мэта вывучэння 
артадаксальных эканамістаў з часоў неакласічнай 
рэвалюцыі 1870 г., якая зрабіла невялікі крок наперад 
ад ідэяў Эдама Сміта перыяду 1770-х. Яны не былі 
ігнараваныя
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Марксам, але іх нельга выкарыстаць... каб раскрыць 
сутнасць грамадскіх стасункаў вытворчасці, 
спецыфічных для капіталізму. Калі гэта нельга 
зрабіць з дапамогай дапушчэння, што тавары 
абменьваюцца паводле сваіх вартасцяў, то тым 
больш гэта немагчыма ў больш складаных 
выпадках". 

НА ЗАКАНЧЭННЕ? 

Уклад Маркса ў эканамічную праблематыку і ў 
нашы веды пра грамадства дыскусійны. Многія яшчэ 
натхняюцца яго працамі і ўжываюць такія паняцці, 
як прыбытковая вартасць, эксплуатацыя, 
канцэнтрацыя капіталу, класавы падзел, канфлікт, 
вартасць і крызіс у сваіх даследваннях. 
Гэтыя паняцці не ўжываюцца ў сучаснай 

эканоміцы асноўнага кірунку, і не абавязкова быць 
марксістам, каб зразумець, чаго ёй бракуе ў шмат 
якіх важных аспектах. 
Посткейнсіянцы падкрэсліваюць асабісты ўклад 

Кейнса і Калескага і адмяжоўваюць іх погляды ад 
марксісцкіх дактрынаў знішчэння капіталістычнага 
спосабу вытворчасці, але нямногія цалкам 
адмаўляюць уклад Маркса ў палітычную эканомію. 
Калескі, напрыклад, успрыняў марксісцкі стыль 
мыслення. Радыкальная палітычная эканомія існуе, 
развіваецца і ўплывае на наш светапогляд. 
Сапраўды, эканамічная навука становіцца больш 

моцнай, калі дыскусіі змушаюць эканамістаў 
удасканальваць і развіваць розныя кірункі 
эканамічнай думкі, каб памагчы палітыкам будаваць 
сваю практыку найлепшым чынам. 
Нядаўні драматычны крах камуністычных 

рэжымаў ва Ўсходняй Еўропе часта звязваюць у 
папулярных выданнях з крахам палітычнай эканоміі 
марксізму. Такая ацэнка недакладная, бо, як мы 
бачылі, Маркс прапаноўваў крытыку капіталізму, а 
не падрабязнае апісанне сістэмы, якая прыйдзе яму 
на змену. Больш таго, Маркс, заклапочаны 
праблемай чалавечай свабоды, ухваліў бы падзенне 
рэжымаў прыгнёту. Крах карумпаваных сістэмаў 
цэнтралізаванага планавання не азначае, што ідэя 
ўмяшання дзяржавы ў эканоміку, каб здзейсніць 
калектывісцкія сацыялістычныя ідэалы, няслушная. 
Гэты крах прадэманстраваў вялікія праблемы 
сістэмы цэнтралізаванага планавання і канчатковую 
бяссэнсавасць апраўдання таталітарызму. 

ВЫСНОВЫ 
1. Тэарэтыкі радыкальнай палітычнай эканоміі 

акцэнтуюць розніцу ў філасофскіх і ідэалагічных 
поглядах і вядуць тэхнічныя дэбаты з эканамістамі 
іншых кірункаў. 
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2. Посткейнсіянскія эканамісты крытыкуюць 
эканамістаў асноўнага кірунку, скарыстоўваючы 
такія элементы кейнсаўскай тэорыі, як 
нестабільнасць, рэгуляванне стасункаў даход/аб'ём 
вытворчасці, часавыя змяненні і няўпэўненасць. 

3. Радыкальныя прадстаўнікі левага палітычнага 
кірунку перакананыя, што яны працуюць па карысць 
новага сацыяльнага ладу, дзе эканоміка будзе 
служыць грамадству. 

4. Маркс распрацаваў тэорыю працоўнай вартасці, 
каб "агаліць грамадскія стасункі капіталізму" і 
прадказаць яго разбурэнне. 

5. Многія посткейнсіянцы адмаўляюць 
неабходнасць тэорыі працоўнай вартасці дзеля 
вызначэння эксплуатацыі і не лічаць, што хоць 
рынкавы капіталізм нестабільны, разбурэнне 
капіталізму пажаданае. 

6. У марксізме, як і ў іншых плынях эканамічнай 
думкі, ёсць складаныя лагічныя і эмпірычныя 
праблемы. 

7. Нягледзячы на трыумфальную крытыку 
марксізму з боку найбольш перакананых 
прыхільнікаў свабоднай рынкавай эканомікі, уплыў 
вучэння Маркса і сацыялістычных ідэалаў — не 
адпраўлены на могільнік гісторыі. 

Пытанні 

1. Чаму тэарэтыкі эканомікі асноўнага кірунку і 
радыкальнай палітычнай эканоміі па-рознаму 
азначаюць эканоміку? 

2. Чаму няўпэўненасць зніжае значнасць тэрміна 
раўнавагі? 

3. Чаму Маркс пісаў пра эксплуатацыю рабочых, 
нават калі яны атрымліваюць заработную плату, 
роўную рынкавай вартасці іх рабочай сілы? 

4. Чым адрозніваюцца цана рэчы і яе вартасць? 
5. Чаму сярэдняя норма эксплуатацыі 

несумяшчальная з сярэдняй нормай прыбытку і 
наколькі гэта зняпраўджвае тэорыю працоўнай 
вартасці? 

6. Што азначае тэрмін "канцэнтрацыя капіталу" і 
як эканаміст можа паказаць яе наяўнасць? 

7. Чаму палітэканомы лічаць, што неакласічная 
эканоміка дае адэкватны аналіз капіталізму? 

8. На чым грунтуецца тэзіс Маркса пра 
тэндэнцыю нормы прыбытку да зніжэння і як гэта 
можна надаць у выглядзе статыстычнай тэндэнцыі? 
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Пытанні паводле інфармацыі  

РАЎНАВАГА ЦІ НЕСТАБІЛЬНАСЦЬ? 
Вывучыце інфармацыю і адкажыце на пытанні. Графікі 
на мал. 4.46 адлюстроўваюць развіццё эканомікі вядучых 
капіталістычных краінаў свету. 
 

1. Параўнайце ваганні лініяў на графіках і растлумачце, 
чаму гэта адбываецца? 

2. Якім чынам трэнд на графіку 4 можна сумясціць з 
трэндамі на іншых трох графіках? 

3. Прывядзіце довады "за" і "супраць" неакласічнай 
тэорыі і радыкальнай палітычнай эканоміі. 
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дасканалая канкурэнцыя ва 
ўмовах палітыкі цэнаў і даходаў I 
314 — 318 
дасканалая канкурэнцыя і 
эканамічны дабрабыт I 321 —322  
даследванні і развіццё I 363, 372 
— 373 
і практыка манаполіяў I 363 
(гл. таксама эканамічная 
эфектыўнасць) даход I 137 
і ашчаджанні II 10, 26 — 30 
і інвестыцыі II 10—11, 31—35 
і попыт I 131 — 132 
і спажыванне II 18 — 20 
як вымярэнне нацыянальнага 
прадукту I 135-137 
раўнавага нацыянальнага даходу 
II 13-14 
цыркуляцыйны рух (кругазварот) 
нацыянальнага даходу I  124  126 
II 89, 13 (гл. таксама нацыянальны 
даход) 
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даходная эластычнасць попыту I 
202 — 204  
дачыненні ў  прамысловасці  
(Вялікабрытаніі) I 420-423 "Джэй-
крывая" II 265 — 266  
дзелавыя чаканні II 36  
дзіцячая смяротнасць I 67 — 68 
дзяржава ўсеагульнага дабрабыту I 
113  
дзяржаўнае ўмяшанне, гл. 
умяшанне дзяржаўныя выдаткі I 
143—144 
і нацыянальны прадукт I 129 — 
131 II 66, 68-69 
і падлікі нацыянальнага даходу I 
132 (гл. таксама бюджэт) 

доўгачасовы I 53-54, 207-208, 298, 
316-317, 337-340  

дробны (малы) бізнес I 264, 275 
дуаполія I 268 
дуга эластычнасці I 198 — 199 
дывсрсіфікацыя I 274 дывідэнды I 
457 — 458 дынамічная тэорыя I 233 
— 235 дысконтная стаўка II 161 — 
162 дысконтны рынак II 151, 161 — 
164 дысконтныя дамы II 145, 161 — 
164 дыскрымінацыйныя цэны I 357 
— 361 дыферэнцаваны прадукт I 
288 дыферэнцыяцыя I 427 — 429 
дэвальвацыя II 265 дэмаграфія I 61 
дэмпінгі 358359 II 246 дэпазітны 
сэртыфікат II 151 — 152, 159 
дэрэгуляцыя I 461 дэфлятар I 139 — 
140 дэфлятар ВГП I 139140 
дэфлятар спажывецкіх расходаў II 
127, 

132 дэфляцыйны разрыў II 
56 — 58, 408 дэфляцыя II 126 

сўравалюты II 160, 302 — 303 
Еўрапейскас аб'яднанне вугалю і 
сталі 

II 309 сўрапейская валютная 
адзінка (ЭКІО) 

II 188 еўрапейская валютная 
змяя II 299 Еўрапейская валютная 
сістэма (ЕВС) 

I 146 II 188, 317 

Еўрапейская камісія II 311 
Еўрапейская супольнасць (ЕС) I 
224, 242, 354  
Еўрапейскі арбітражны суд II 312 
Еўрапейскі парламент II 311—312 
ЕРТROS (электронны перавод 
грашовых плацяжоў да месца 
продажу) II 117118, 145 

забарона I 351, 525 
забеспячэнне тавараў і паслугаў 

1116— 117 
забруджванне навакольнага 
асяроддзя I 506-507, 525 II 458-459 
(гл. таксама вонкавыя эфекты) 
"задаволенне" I 284 II 345 
заканадаўства ў дачыненні да  
прафаб'яднанняў I 421 423 II 406-
407  
закон Грэшэма II 117  
закон Гудхарта II 376  
закон зменных прапорцыяў I 395 — 
403  
законны плацежны сродак II 122 
Закон аб справядлівым гандлі I 351 
Закон пра кампаніі I 262  
Закон пра канкурэнцыю I 353 — 
354  
Закон пра фінансавыя паслугі I 461 

II 159 
законы пра абмежаванні ў 
гандлёвай 
дзейнасці I 352 — 354 

закрытае прадпрыемства I 417 
закрытая эканоміка I 132 
і раўнавага ў закрытай 
эканоміцы 
II 67  

залаты стандарт II 281282, 299 
замежны гандаль (міжнародны 
гандаль) II 252354  
занятасць, поўная II 388 — 393 
заработная плата I 45, 416, 427 — 
429 
вызначэнне     заработнай     
платы I 416-425 
(гл. таксама спазненне) 

зваротныя трансферты II 468 — 469 
зліццё   (кангламераты)   I   273 — 
274, 355-356  
зменныя выдаткі I 296 — 299, 403 
змова I 341 —342  
змяншэнне гранічнай карыснасці, 
закон 193, 168170  
зямля I 44, 433 
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ізакванты I 408 — 409  
ізакошты I 409 — 410  
імпарт (замежны гандаль) I 134, II 
72 —73, 252  
інвестыцыі, інвеставанне II 11 — 
12, 31, 47-48,435-437 
азначэнне інвестыцыяў II 31 
інвестыцыі і ашчаджанні II 32 
інвестыцыі   і   працэнтная   
стаўка II 3435 
інвестыцыі і эканамічны рост II 
435 
інвестыцыі  пры  падліках  
нацыянальнага даходу II 58 
фактары, якія вызначаюць 
інвестыцыі 113-234 інвестыцыі   
ў   таварна-матэрыяльныя 
запасы (інвентары) I 129—130 
інвестыцыйныя тавары, гл. 

капітал індыкатары (эканамічныя 
індыкатары, 
зводныя індыкатары) I 98 — 100 

індэкс падаткаў і цэнаў (ІПЦ) II 132 
—134  
індэкс пражытковага мінімуму 

II 130  
індэкс  рознічных  цэнаў  (ІРЦ)   

I  30 II 127-132 інтэграцыя фірмаў I 
274 — 275  
інфляцыйны разрыў II 56 — 58 

інфляцыя I 139140 II 126 
і беспрацоўе II 363 
і валютны курс II 277 
і норма ашчаджанняў II 28 — 29 
і   падлікі  нацыянальнага  
даходу 
I 139-141 
і працэнтная стаўка I 449 — 451 
і функцыі грошай II 115 — 116 
кантроль над інфляцыяй II 326 
—327,361-388 
міжнародныя параўнанні 
інфляцыі II 134136 
паказнікі роўню цэнаў II 127 — 
134  
прычыны інфляцыі II 368 — 374 
эфекты інфляцыі II 361 —362 

інфляцыя,  абумоўленая 
павелічэннем выдаткаў 
вытворчасці II 369 

інфляцыя, абумоўленая хуткім 
ростам сукупнага попыту II 57 
— 58 

казначэйскія  вэксалі   (вэксалі   
Казначэйства Вялікабрытаніі) II 
152, 161  
калектывізм I 18—19 

калектыўная дамова I 417 — 419 
камерцыйныя банкі II 144,   145 — 
146, 165  
камісія па манаполіях і 
кангламератах I 352 
камісія Роскіла I 539 — 540 
кампаніі I 261—264 
кампутарныя мадэлі эканомікі II 82 

— 84 
камунальны падатак (падатак на 
выбаршчыкаў) II 336 — 338 

канкурэнцыя, прынцып 
кампенсацыі I 105-106 
тыпы канкурэнцыі I 284 — 289 
(гл. таксама дасканалая 
канкурэнцыя, манапалістычная 
канкурэнцыя, недасканалая 
канкурэнцыя) канкурэнцыя   і   
крэдытны   кантроль II
 154-155 
кансалідаванне запазычанасці II 
183 
канчатковыя тавары 1 129—130 
капітал I 44-45, 51, 130, 442 
гранічная  эфектыўнасць  
капіталу (МЕС) I 446448 
капітал і працэнтны даход I 442 
паглыбленне капіталу I 446 — 
447 
падаткі з капіталу II 331 —332 
пашырэнне капіталу I 446 — 447 
стварэнне капіталу 
(назапашванне рэальнага  
капіталу)   I   130—133, 
443-444 
чыстая  прадукцыйнасць  
капіталу І 445  
капіталізацыя фондаў I 445 — 
446  
капіталізм I 543  
кардыналісты (кардыналісцкі 
падыход) I 168171 
кароткачасовы I 53 — 54, 207208, 
298 —299  
карпарацыя прамысловага 
развіцця   I 270  
карта індыферэнтнасці I 173 
картэль II 461 (гл. таксама 
тайнае пагадненне) карыснасць I 
93 — 94 
вымярэнне карыснасці I 168 — 

171  
карэляцыя I 36, 3738 каэфіцыент 

ліквіднасці актываў (норма касавых 
рэзерваў) II 112 — 114, 153-154 
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каэфіцыент фертыльнасці I 68 — 69 
каэфіцыенты (нормы) ашчаджання 
(назапашвання) I 137 II 28 — 29 
квазі-грошы II 123  
квазі-рэнта I 437  
квоты II 243 
класіфікацыя кампаніяў I 264 
класічная дыхатамія II 194 — 195, 
200, 217 
клірынгавыя банкі II 146—147 
Ковент-Гардэн, размяшчэнне I 539 
краіны АПЕК II 160  
кропкавая эластычнасць I 198 — 
201  
крывая аднолькавай колькасці 
прадуктаў І 408-410  
крывая выдаткаў I 297 — 309, 398 — 
402  
крывая індыферэнтнасці I 171 — 
173  
крывая Лафера I 536 II 342 — 346 
крывая Лорэнца I 142 — 143  
крывая  попыту  I  94 — 95,   162 — 
163, 170-171, 398-402 ІІ 416-418 
вузлаватая крывая попыту I 340 
—341 
крывая попыту ва ўмовах 
дасканалай канкурэнцыі I 286 — 
287 
паходжанне крывой попыту I 177 
— 178 ІІ 417-418  
крывая прапановы I 97, 99, 206, 
283, 318—320  
крывая рынкавага попыту, гл. 
крывая попыту крывая 
сукупнага попыту II 217 — 222, 
416-418 
паходжанне крывой сукупнага 
попыту II 417-418  
крывая сукупнай прапановы II 
217 — 222, 416-418, 424-426 
крывая Філіпса II 363 
крыжаваная    эластычнасць    
попыту І 204-205  
крызіс запазычанасці II 466 — 
467  
крытэр Маршала-Лернера II 265 
крытэр Парэта I 485 — 490, 533 
— 534  
крытэр Хікса-Калдара I 538 — 
539  
крэдытаванне II 110 — 114, 154 
— 155  
крэдытныя аб'яднанні II 144, 
156—157 культура 
прадпрымальніцтва I 45, 259 — 
260 

Кэмбрыджская група эканамічнай 
палітыкі II 409-410  
Кэмбрыджская школа  
(кэмбрыджскі падыход) II 197200 
 
Ламейская канвенцыя II 310 
легальныя формы фірмаў I 259 — 
260  
ліквіднасць II 150  
ліміты наяўных сродкаў II 351 
ліцэнзійныя     дэпазітныя     
ўстановы (ліцэнзаванне банкаў) II 
156  
лічбавы паказнік I 29 — 30 
Луўрская дамова II 289, 300301 

М (азначэнне грашовай прапановы, 
ці грашовай масы) II 118—123 

мадэль     акселерата-
мультыплікатара ІІ 94-97 

мадэль эканомікі Міністэрства 
фінансаў (Казначэйства) 
Вялікабрытаніі II 85 
макраэканоміка I 89, 124 
сутнасць макраэканомікі II 6 

максімальныя цэны I 222 — 224 
максімізацыя прыбытку I 256, 282 — 
283 
ва ўмовах дасканалай 
канкурэнцыі І 314-316 
у кароткачасовы перыяд I 314 — 
316, 326-327, 332-334 
манапалісцкая канкурэнцыя I 288 
— 289, 337340  
манаполіі ў аўтамабілебудаванні I 
359 —362  
манаполія I 262 — 264 
манапольны прыбытак I 236, 
287, 326, 350-351,423-424 
выгады і нявыгады манаполіі I 
362 —365 
дыскрымінацыйная манаполія 
І 357-361 
заканадаўства ў дачыненні да 
манаполіяў I 352 — 356 
манаполія і ЕЭС I 354 — 355 
манаполія і прыбытак I 334 — 
340, 473-474 
манаполія  і  рынак  рабочай  
сілы (працы) I 423-424 
манаполія   і   ўрадавая   
палітыка I 350-356 
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штучна створаная манаполія I 
351 
(гл. таксама недасканалая 
канкурэнцыя) манапсонія I 423 
— 425  
манетарная палітыка I 116, II 
170, 175—188 
і праблемы беспрацоўя II 215 — 
222, 408-409  
манетарызм I 114, II 8, 118, 191-
194, 215-216, 222 
і інфляцыя II 370 — 373 
і плацежны баланс II 268 

манетарысцкі     механізм     
грашовай трансмісіі II 208-210, 422-
423  
Марксава эканоміка 481 —492 

марксізм (марксісцкая школа) I 16, 
44  
маштабны прыбытак I 51 метад 

абсорбцыі II 266 — 267  
метадалогія I 12—13  
механізм валютных курсаў II 

188  
механізм капіталу I 456 — 457 

Міжнародная    арганізацыя    
гандлю (МАГ) II 306307 
Міжнародная    асацыяцыя    
развіцця (ІДА) II 306 міжнародная 
ліквіднасць (міжнародныя 
ліквідныя сродкі) II 297 — 298, 301  
Міжнародная фінансавая 

карпарацыя (ІFС) II 306 
Міжнародны банк крэдыту і 
камерцыі (ВССІ) (МБКК) II 153, 
159  
Міжнародны банк 

рэканструкцыі і развіцця (Сусветны 
банк) II 305 — 306  
Міжнародны   валютны  фонд   

(МВФ) II 295-298 міграцыя I 70 — 
71  
мікраэканамічная палітыка I 520 
мэты   мікраэканамічнай   
палітыкі I 520-523 
мікраэканоміка I 89 — 90 
мінімальная заработная плата I 
224 — 225  
мінімальная  стаўка  крэдыту  
(МLR) (МСК) II 181 
мінімальныя цэны I 224 — 225 
мультыплікатар II 50 — 55, 71, 73 
— 78  
мытная пошліна  II 333  (гл.  
таксама пошліны)  
мытны звяз II 310 

мяжа варыянта вытворчасці 
(вытворчыя магчымасці) I 55 — 56 
II 232 — 237  
мяшаная эканоміка I 19 — 20, 109 — 
119  
мяшаныя прадпрыемствы I  17—118 

набыццё чыстых фінансавых 
актываў II 353  
нарастальны сабекошт, закон I 54 
— 57  
нармальныя прыбыткі I 289 — 290, 
316  
нарматыўная эканоміка I 12—13 
натуральны ровень беспрацоўя II 
215 —222 
наўпроставае падаткаабкладанне 
ІІ 329-330 
няма стымулаў для працы? II 341 
— 344  
наўпростыя выдаткі (выдаткі ў 
кароткачасовы і доўгачасовы 
перыяды) I 295-299 
нацыяналізаваныя  сектары 
эканомікі (нацыяналізаваныя 
галіны вытворчасці) I 379-383, 
385-388 
азначэнне нацыяналізаваных 
сектараў эканомікі I 371 
аптымальнасць 
нацыяналізаваных 
сектараў эканомікі I 320 — 321 
капіталаўкладанні   ў   
нацыяналізаваныя сектары 
эканомікі I 372 
мэты  нацыяналізаваных   
сектараў эканомікі I 379 — 381 
палітыка цэнаў і аб'ёму 
вытворчасці ў нацыяналізаваных 
сектарах эканомікі I 382 — 386 
рост і развіццё 
нацыяналізаваных 
сектараў эканомікі I 372 — 373, 
386—388 
фінансавыя мэты 
нацыяналізаваных 
сектараў эканомікі I 380 

нацыяналізацыя I 371 —373, 525 
аргументы за і супраць I 373 — 

377  
Нацыянальнае  ўпраўленне  

прадпрымальніцтва (НУП) I 117 
нацыянальны даход I 124 
кампаненты нацыянальнага 
даходу I 128-130 II 10-14 
метады вымярэння 
нацыянальнага 
даходу I 126-128 
роўні нацыянальнага даходу II 
8—14 (гл. таксама нацыянальны 
даход) 
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нацыянальны доўг 11-15 
нацыянальны прадукт, гл. 
нацыянальны даход 

Нацыянальныя бухгалтарскія 
справаздачы (National Account) I 
125 

наяўная вартасць I 472 
неакейнсіянства II 219, 352, 419422 
неакласічная эканоміка 

(неакласічны сінтэз) I 16, 157, 
543 II 8, 422-426 (гл. таксама 
манетарызм) 

неахвотнасць I 91 
недасканалая канкурэнцыя I 286-

287, 325 
і эканамічная эфектыўнасць I 
332  
страта дабрабыту ва ўмовах 
недасканалай канкурэнцыі I 502 
— 504, 522 
цана і аб'ём вытворчасці ва 
ўмовах недасканалай 
канкурэнцыі I 332 — 343 

немагчымасць забароны  
карыстання 

I 528-529 
непакрытая эмісія II 179—180 
непрадбачаны прыбытак I 317 
нераўнавага I 427-429 II 211-212 
нестабільнасць рынкаў I  235, 247 
ніжэйшы тавар I 164—165, 177—
178 
новаўвядзенне I 472 — 473 
новы горад I 271 
норма ліквіднасці II 149—150, 153 — 
154, 180  
"нябачная рука" I 105, 378, 468 
тэарэма "нябачнай рукі" I 497 — 

498  
няведанне (недасканалыя веды) 

I 236, 428, 475, 512, 530  
нястача (абмежаваныя рэсурсы) I 

11, 42 

"овэрмэнінг" — пашырэнне штатаў 
14-19 

пабежны рахунак II 258 
павышальная тэндэнцыя I 410 
паглынанне і зліццё I 273 — 274, 
284, 351,410  
падатак на багацце II 346  
падатак на прыбыткі карпарацыяў II 
231  
падаткаабкладанне II 66 —67, 69 — 
71 
дэбаты наконт 
падаткаабкладання II 338-344 

змяншэнне   стымулаў   да   
працы ІІ 341-342 
каноны падаткаабкладання II 338 
—339 
наўпроставае і  ўскоснае  
падаткаабкладанне I 227-228 II 
329-332 
сфера дзейнасці падатку II 228 —
231 
уплыў    на   попыт    і прапанову 
II 228-231  
падаходны падатак II 329 — 332, 

341-344  
падзел працы I 46—48, 395 

падлікі нацыянальнага даходу I 132 
— 139 II 79-80 
метад падлікаў на аснове 
нацыянальных выдаткаў I 126—
127, 132, 136  
падтрымка цаны I 354  (гл.  

таксама падтрымка цаны пры 
перапродажытавараў) пазітыўная 
эканоміка I 12—13 II 440  

пазыковая патрэба дзяржаўнага 
секта ра (PSBR) I 115, 379 II 187, 353 

354 (гл. таксама нацыянальны 
доўг)  
паказнікі размяшчэння I 271 

пакрыццё дэвідэндаў I 458 — 459 
палітыка цэнаў і даходаў II 379 
палітычная эканомія I 15—16 II 475 
памеры сям'і I 69 —71  
парадокс Гіфена I 164 

параўнальная статыка I 231 
параўнальныя выдаткі, закон II 240 
параўнальныя перавагі II 230 — 251 
абмежаванні параўнальных 
перавагаў II 242 
мадэль параўнальных   перавагаў 
II 232-233 
параўнальныя перавагі і валютны 
курс II 237-240 
тэорыя  параўнальных   перавагаў 
II 231  
партфельны баланс (партфель 

актываў) II 201, 286  
пастка беднасці II 340  
перавага адпачынку I 99, 425 — 

427  
перавага ліквіднасці II 200 — 204 

пераводны вэксаль (камерцыйны 
вэксаль) II 152, 159, 164-165 
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перавышэнне  расходаў над 
даходамі 

II 1920  
пераключэнне (капіталу) I 450 

— 451  
плавальны валютны курс II 276, 

279 —280, 289-290  
Плазскае пагадненне II 289, 300-

301  
плацёжны баланс II 247, 257 — 

274 
і дэфіцыт II 263 
і інфляцыя II 256, 362 
і   ступень  эканамічнага  
развіццяII 268 
кейнсаўскі падыход на 
прыкладзе Вялікабрытаніі II 
262-263 
станоўчае сальда II 262 — 

263  
попыт I 92  93 
ардыналісцкі падыход I 168, 171 
—178 
дэтэрмінанты попыту I 163—167 
канцэпцыя   гранічнай   
карыснасці I 168-171 
канцэпцыя індыферэнтнасці I 
171 —178 
павелічэнне  і  змяншэнне  
попыту ІІ 94-95, 216-220 
попыт   і   кардыналісцкі   
падыход I 168-171 
рост ці зніжэнне попыту I 94 — 
95, 167-168. 216-220 
эфектыўны попыт I 92 — 

93  
попыт і прапанова I 166 

— 167 
змены попыту і прапановы I 216 
—220  
поўная занятасць, гл. занятасць 
Правілы фінансавага кантролю   
1981 года IІ 157, 164 
прадпрыемствы   "ўзыходнага  
сонца" І 267 прадпрымальніцкая   
функцыя   I   45, 469-471 
прадпрымальніцкія зоны I 270 
прадпрымальніцтва I 45, 467 
прадукцыйнасць I 398 
прадукцыйнасць  на рынках I 
243 — 245  
празмерная  прапанова 
(перавышэнне прапановы) I 101 
празмерны попыт (перавышэнне 
попыту) I 101  
практыка абмежаванняў I 352 — 
354, 417 

прамежкавыя раёны (прамежкавыя 
мэтавыя паказнікі) I 268  
прапанова I 9699, 282 
асноўныя фактары прапановы I 
97—99 
павышэнне і зніжэнне 
прапановы I 97-98 
перыяды  прапановы  I  207 — 
208,і 298-299 
прапанова і попыт I 166—167, 216 
— 220  
пратэкцыянізм II 245 — 248 
прафаб'яднанні   і   заработная   
плата І 416-423  
праца I 44, 416—417 
мабільнасць працы I 427 
прапанова працы I 425 — 427 

працаздольнае насельніцтва I 44 
працэнт I  46 
і гранічная эфектыўнасць 
капіталу (МЕС) I  447 
працэнтная стаўка I 223 — 224, 
442 —443, 457-458 ІІ 163-164 
вызначэнне працэнтнай стаўкі I 
449 
працэнтная стаўка і асноўны 
капітал І 445-446 
працэнтная стаўка і манетарная 
палітыка II 181-183 
працэнтная стаўка і рост II 460 

праявы неэфектыўнасці рынкавага 
механізму I 502  
прыбытак I 44-45, 289-290, 437, 

467-468 
кантроль за прыбыткам I 475 — 
476 
крыніца прыбытку I 471 —474 
падаткаабкладанне прыбытку I 
475 
погляды на прыбытак I 471 —
474 
роля прыбытку I 468  469 

прыбытак ад каштоўных папераў I 
458  
прыватная кампанія I 262 — 264 

прыватызацыя I 370 — 371  
прыліў грошай II 9—10 

прымальныя абавязацельствы II 149 
прынцып акселерата II 34,  37,  39—
43,50  
пры нязменнасці ўсіх іншых 

фактараў 
(ceteris paribus) I 14, 93, 94, 103, 
215, 231  
прыхаваная цана I 538 — 

539  
прыхаванне грошай II 26 

— 27 
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Рада Міністраў ЕС II 311 
радыкальная эканоміка II 475—492 
раёны развіцця I 268 — 270  
разлік  акупнасці   
капіталаўкладанняў 
І 451-452  
размежаванне I 417 

размеркаваная неэфектыўнасць I 
363  
размеркаванне   насельніцтва   

паводле прафесійнай 
характарыстыкі ў Вялікабрытаніі I 
79 — 81  
размеркаванне нацыянальнага 

даходу I 105, 142-143, 536-538 II 
432 
і інфляцыя II 362 

размяшчэнне прамысловасці I 264 — 
271  
раўнавагавая цана I 100 — 102, 

215, 494  
раўнавага галіны вытворчасці I 

319 —320  
раўнавага для спажыўца I 174 

— 175  
раўнавага для фірмы I 316 —

318  
раўнавага     нацыянальнага     

даходу II 13—14, 46 (гл. 
таксама нацыянальны даход) 
рацыянальныя чаканні II 367 — 

368  
ровень жыцця I 142 
міжнародныя   параўнанні   
роўню жыцця I 191 196 II 
451 454  
ровень нараджальнасці I 65, 74 
ровень смяротнасці I 66  
ровень чыстага ўзнаўлення I 66 
— 67  
рост насельніцтва I 65 
аптымальныя памеры 
насельніцтва 
І 76-78 
піраміда насельніцтва I 76 — 78 
рост насельніцтва ў 
Вялікабрытаніі 
І 71-73  
рызыка I 473  
Рымская дамова II 310  
рынак еўравалюты II 160, 208, 

303 — 305  
рынак капіталу I 454 II 165 — 

167  
рынкавая цана, гл. цэнавая 

сістэма  
рынкавы каэфіцыент 

канцэнтрацыі  I 273  
рэальнае спажыванне I 43 

рэальны ровень абароту I 385 — 386 
рэгіянальнае  беспрацоўе  II  396 — 
397 (гл. таксама размяшчэнне 
прамысловасці)  
рэгіянальная дапамога I 269 — 

271 

рэгрэсіўны аналіз I 37, 99 
рэгуляванне I 461—462, 524 II 158 
—159  
рэнта I 45, 433 
азначэнні рэнты I 433 
бясплодная рэнта I 435 

рэсурсы, гл. фактары 
вытворчасці рэцэсія II 91, 215-
222, 420-422 

сацыялізм I 112 — 113 
сацыяльны дабрабыт I 533 (гл. 
таксама дабрабыт) свабоднае 
прадпрымальніцтва I 17  
свабодны гандаль II 245 — 246 
селектыўная   рэгіянальная   
дапамога I 269 
сельскагаспадарчая вытворчасць I 
240 —241  
сістэма банкаўскіх аўтаматычных 
клірынгавых паслугаў (BACS) II 
147 
сістэма рэгулёўных валютных 
курсаў II 283, 298 
Смітсанаўскае пагадненне II 287, 
299 —300  
Смітсанаўскі парытэт II 299 — 300 
спадальная прыбытковасць, закон I 
52 —57, 83-84, ІІ 395-396  
спадчына I 403 спажыванне II 18 
і даход II 18 
фактары, якія вызначаюць 
спажыванне II 24 — 25 
спажыванне капіталу I 130, 135 
спазненне II 404  
спалучэнні    фактараў    
вытворчасці I 5257, 401 402, 
409-410, 470, 471  
спекуляцыйны попыт на грошы II 

203 —204  
спецыялізацыя I 46, 395 II 245 

спецыяльныя дэпазіты II 152, 173 
спецыяльныя     правы   
запазычання (SDRS) II 297298 
Справаздача Брандта II 327 
Справаздача Бэвэрыджа I 113 II 391 
Справаздача Рэдкліфа II 176—177, 
192, 355  
сродкі вытворчасці I 442 — 443 
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сталыя выдаткі I 296 — 299 
станоўчае бюджэтнае сальда 1115 II 
347 
стасунак цаны і даходу (стасунак 
Р/Е) I  458-459  
статыстыка I 25 — 31  
стварэнне валютнага асноўнага 
капіталу I 133 113-132  
страйкі I 420423  
страта дабрабыту I 158-159 
вымярэнне      страты      
дабрабыту I 495-497  
структура выдаткаў фірмы I 295 
— 304  
структура насельніцтва I 76 — 
83 
і эканамічны рост I 83 
структура насельніцтва ў  
Вялікабрытаніі I 71-76 
стымуляваныя інвестыцыі II 32, 
34, 37  
субсідаваныя тавары I 117, 512 — 
514, 529  
субсідыі I 230, 241 II 523-524 
субстытуты І 165-166, 194-195, 
204-206  
сукупная прапанова II 7, 212 — 
215, 364 —367, 416-431  
сукупны попыт I 165—166 II 7, 
49, 60 — 61,364-367,416-431 
супольны   каэфіцыент   
канцэнтрацыі I 272-273 
супольны рынак II 309 — 312 
Сусветны банк II 305 — 306 
сусветны крызіс запазычанасці II 
466 —469 сярэднечасовая  
фінансавая  стратэгія (МТРS) 
(СЧФС) II 177, 355-356, 375 
сярэдні даход I 316 — 317, 330 — 
331  
сярэдні лік і размеркаванне I 27 
сярэднія велічыні I 27 — 28 
сярэднія выдаткі і гранічныя 
выдаткі I 307-309 

сярэднія дадатковыя выдаткі I 384 — 
385  
сярэдняя схільнасць да ашчаджання 

II 21-24 
сярэдняя  схільнасць да 
спажывання II 21-24 

таварна-матэрыяльныя запасы, 
актывы 1129, 133, 135 II 31-32,58 
таварныя грошы II 109  
тавары Гіфена I 164, 178-179 
Таварыства Гэпры Джорджа I 438 

таварыствы I 260 — 261  
тарыфы (пошліны) II 243 
транспартныя выдаткі I 265 — 266 
трансфармацыя рызыкі II 143 
трансфармацыя    тэрмінаў    
плацяжу II 143  
трансфертныя   выплаты   
(сацыяльныя выплаты) I 131 II 66 
трансфертныя прыбыткі I 435 — 
437  
тэарэма аптымальнасці, гл. 
аптымальнасць паводле Парэта 
тэарэма Коаса I 525 — 527  
тэарэма павуціны I 233 — 235 
тэорыя гульні I 346  
тэорыя   "другога  пасля   
найлепшага" І 385,531-533  
тэорыя парытэту пакупной 
здольнасці II 284  
тэорыя пошукаў I 429, 530 — 531 
тэорыя прапановы II 418, 426 
і інфляцыя II 405  
тэорыя размеркавання I 395 

тэорыя ўсеагульнай раўнавагі I 102 
—104 II 7  
тэхналогія I 98 — 99 

убудаваныя стабілізатары II 349 
узважанне   (сацыяльнае   
ўзважанне) І 29-30,535 
удасканаленне Парэта I 486 — 487 
улада спажыўца I 91—92  
умовы гандлю II 256 — 257, 459 — 
460  
умовы      кароткачасовага     
закрыцця І 298-299, 301-302 
умяшанне (урадавая інтэрвенцыя, 
дзяржаўнае ўмяшанне) 1116, 523 II 
329, 377-378  
ускосныя выдаткі I 296  
ускосныя падаткі I 521—522 II 332 
—334  
ухіленне ад падаткаў I 144 — 145 
і   падлікі  нацыянальнага  
даходу I 144-145 

фабіянізм I 113 
фактары вытворчасці I 43 — 46 
феадальнае грамадства 117, 257 
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фінансаванне органаў мясцовага 
самакіравання  (рынак пазыкаў 
муніцыпальным установам) II160, 
335—338  
фіксаваны валютны курс II 281 
фінансавы актыў, ці фінансавы 
дэфіцыт II 30  
фінансавыя пасярэднікі II 142—143 
фірмы I 256, 282  
фіскальная палітыка I 115, II 329, 
408—409 
праблемы фіскальнай палітыкі II 

347  
фіскальны "тормаз" II 332 

фондавая біржа I 454, 459—461 
Фонд выраўноўвання валютных  
курсаў II 288  
функцыі грошай I 32 —33 

функцыя спажывання II 19 — 20 

холдынгавая кампанія I 262 
хуткасць грашовага абарачэння 
II123—125, 176, 187, 196-197, 371-
373  

Х-эфектыўнасць I 363—364 
Х-неэфектыўнасць I 541 

цана, кошты, выддаткі I 290—291, 
295 
цыкл Кандрацьева II 89 
цыкл руху матэрыяльна-таварных 
за пасаў II 97-98  
цыркуляцыйны рух (кругазварот) 
нацыянальнага даходу I  124—126, 

156-157 ІІ 8-9,80  
цэнавая сістэма I 17—18, 91, 104 

— 105, 156-159, 215-220, 235-236 і 
аптымальнасць паводле Парэта I 
494 —495  

цэнавы эфект I 164, 171 
цэнакіраванне I 341—342 
цэнтральныя банкі II 143, 170—171 
цэнаўтварэнне  згодна з прынцыпам 

"выдаткі плюс надбаўка" I 346— 
347, 356-357  
цэнаўтварзнне на  аснове 

гранічных выдаткаў I 383-385, 492-
493  
цэны на нафту II 300 

чалавечыя паводзіны, 
характарыстыкі І 14-15,90-91 
"чартарныя кампаніі" I 257 

часавыя лагі I 220221, 233235 
"чорная эканоміка" I 144—145 
чорны рынак I 225—226 чысты 
нацыянальны прадукт I 125, 130 
чэкавая сістэма II 145—147 

шкала попыту I 192 
школа адаптыўных чаканняў II 364 
—368  
шлюб І 69-70  
шматбаковы гандаль II 239 
шматлікія карэляцыі I 232  
штучнае пашырэнне штатаў згодна 
з патрабаваннямі  прафаб'яднанняў 

("фэзэрбэдынг") I  419 

эканаметрыка I 25, 31 —38 
эканамічная   палітыка,   мэты   I   
115 II 326328 эканамічная рэнта I 
474 
і падаткі I 438—439 
і трансфертныя прыбыткі 436 — 

437  
эканамічная эфектыўнасць ва 

ўмовах дасканалай канкурэнцыі 320 
— 322  
эканамічны рост II 431 —452 
азначэнне эканамічнага росту II 
431 
міжнародныя параўнанні 
эканамічнага росту II 433 — 435 
стадыі эканамічнага росту II 433 
тэорыі эканамічнага росту II 435 
—438 
фактары, якія перашкаджаюць 
эканамічнаму росту (на 
прыкладзе Вялікабрытаніі) II 
438 
фактары, якія ўплываюць на 
эканамічны рост II 435 — 438 
эканамічны рост і рост 
насельніцтва II 438  
эканамічны цыкл II 89, 91—93 
прагназаванне эканамічнага 
цыкла II 98 
тлумачэнні эканамічнага   цыкла 
ІІ 93-98  
эканамічныя даброты I 11 — 

12  
эканоміка, азначэнне I 10—

11  
эканоміка дабрабыту II 484 

крытыка    эканомікі    
дабрабыту І 540-542 эканоміка з 
боку прапановы I 378 II 8, 222, 
411 
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эканоміка развіцця II 454 — 458 
экві-гранічная карыснасць I 168 — 
170  
экзагенная зменная I 232  
экспарт I 134 II 72 (гл. таксама 
замежны гандаль) эластычнасць I 
185 
гранічнае вымярэнне 
эластычнасці І 187-189, 198-199 
дугавая і кропкавая 
эластычнасць I 198-201 
значэнне каэфіцыента 
эластычнасці І 190-191, 194 
каэфіцыент эластычнасці І 189—

194  
эластычнасць попыту I 185—

194 
вымярэнне   эластычнасці   
попыту I 188-189 
фактары, якія вызначаюць 
эластычнасць I 194-197 

эластычны попыт і гранічная вы 
ручка І 327-330  
эластычнасць прапановы I 205 

— 209  
эндагенная зменная I 232  
эфект даходу I 164-165, 176-178 

эфект замены І 164, 172, 176—177 
эфект мультыплікатара II 50, 67—
68  
эфект Пігу II 423  
эфекты маштабу I 48—52, 276, 

373  
эканомія,   абумоўленая  

пашырэннем вытворчасці II 241—
242  
эфектыўнасць спажывання I 486 

— 488  
эфектыўнасць  структуры  

прадукцыі І 486 

Ямайскае пагадненне II 301 —302 
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